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EDITORIAL

DIE CHANCEN VON VERANDERUNGEN

Liee Leserinnen und Leser

Themen wie Wirmerdckgewinnung, Solarenergie oder er-
neuerbare Energien nehmen in persénlichen KEontakten mit
Hausbesitzern oder Verwaltern immer mehr Flatz ein. Die
Branche verdndert sich — und das ist gut so, Die Neuerungen
der letzten Jahre haben vorwiegend positive Aspekte mit sich
gebracht. Es wird zum Beispiel mehr in die Dammung und
Energiceffiziens von Gebauden investiert. Als Folge gehen
die Energiekosten zurlick: Die Gewinner dieser grundlegend
veranderten Denkhaltung sind sowohl die Nutzer wie die EI-
gentimer von Gebiuden — aber auch die Haustechnikbranche

Miemand weiss, was die Zukunft bringt. Dennoch zeichnen
sich klare Trends ab. Die Oberschrift dazu kdnnte etwa lau-
ten:; sGebdude und Gebaudetechnik verschmelzen.= Aufdem
Weg dazu werden sich die Warme- und Kiltetechnik. aber
alch die Liftung weiter anndhern. Schon heute kann eine
einzige Maschine Warme erzeugen und aktiv oder passiv
kithlen, Die konsequente Nulzung und die gesamiheitliche
Einbindung werden sich in Zukunft noch verstirken, Gebiu-
de werden kinftig nicht mehr nur Energiebeziger sein, son-
dern tragen auch zur Energlegewinnung und Energie-
speicherung bei

Die Anforderungen an Architekten, Planer, Installatedre und
Lieferanten werden genauso steipen wie die Herausforde-
rungen an die gesamte Branche. Und dennoch bieten genau
diese Veranderungen grosse Chanoen, um gemeinsam umnd
partnerschaftlich die Zukunft mitzuprigen. Ich freue mich
darauf, Unsere Mitarbeitenden geben alles, um nicht nur
heute, sondern auch in Zukunft (he bevorzugter Partner und
Lieferant zu sein.

Im Mamen der Geschiaftsleitung und aller Mitarbeitenden
darike ich [hknen fiir he Vertrauen und die gute Zusammenar-
beit im letzten Jahr und wiinsche lhnen und uns alken ein er-

folgreiches 2000 mit vielen interessanten Herausforderungen.
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HINTERLELIMND

DIE RICHTIGE BALANCE

Walter Meier will In Zukunft noch mehr Pradukie anbieten, die ein oplimales Gleic hgr
weitht swischen Wirtschatthchkeit und i;'nﬂgir efhrient bieten,

MARETIN KALIFMIANN

Die Sortimentsgestaltung hat sich in den letzten Jahren laufend den sich verandernden
Bedirfnissen der Partner und Kunden angepasst, Dabei hat sich pezeigt, dass genau diese
Bedirfnisse sehr unterschiediich sind und die Definition des Sortiments uns var grosse
Herausforderungen stellt. Verschiedene Anspriiche und Wiinsche treffen aufeinander. die alle
berlcksichtigt werden miissen

Tatsache ist; hedes Objekk ist einzigartig = gerade auch in der Sanierung. Im einen Fall macht
eine Wikrme pumpe Sinn, ineinem anderen istdie Vensendung fossiler Brennstoffe effzenter,
Dabei spielen nicht uletzt auch die Priferenoen des jeweiligen Auftraggebers, sprich des
Bauherrn oder Investors, eine zentrale Rolle. Und diese sind wiederum bei der Beratung und
Planung durch die Installateure 2u bericksichtigen,

Um alle diese Faktoren beider Sortimentsgestaltung miteinzubeziehen, hat Walter Meier eine
Anzahl nobwendiger Kriterien definiert,

Energleeffizienz

Ob Ol oder Gas als Energietriger verwendel werden, ob mit Elektrizital geheizt oder gekihlt
wird, ob das Erdreich ader die Sonne als Ensrgielieferant dient — die Produkte von Waller Meier
maussen die zur Verfligung stehenden Ressourcen moglichst effizient in Warme oder Kilte
wrrwandeln. Dses ist ein wichtiges Kriterium bei der Evaluation der Produkte, Gerade in die-
sem Bareich zeigt es sich auch, dass die Entwicklung noch lange nicht abgeschiossen und nach
wie wor viel Optimierungspotenzial vorhanden ist. Dries gilt vor allem fur die Warmerdck-
Rewinnung

Wirtschaftlichkeit

Walter Meier legt grossen Wert darauf, qualitativ hochstehende Produkte anzubieten,
Cleichzeitig miissen diese aber auch marktfahig sein. Das bedeutet, dass das Preis/Leis-
tungs-Verhiltnis bei der Auswahl eines neuen Produktes ebenfalls eine wichtige Rolie speelt.

Einfache Handhabung

Die einfache Einbringung und Montage sind weitere Faktoren, die es zu bertcksichtigen gilt.
Dabei wird vom so genannten spleg and plays gesprochen, also von Geraten, die angeschbos-
sen und sofort genutzt werden kdnnen. Die Produkte solien einfach und aufeinander
abgestimmt sein wnd fir den Installateur beim Einbau wnd der Inbetriebnahme einen
mibglichst geringen Aufwand genereren. Zudem st es wichtig, dass die Gerdbe auch vom
Benutzer einfach bedient weerden kinnen.

Service und Beratung

Walter Meier ist besonders stark im Service. Fir alle Produkte in der Warme- und Katteerzeu-
gung scwie in der Befeuchtung wird der klassische Hersteller-Service angeboten. Und dies
rund um die Uhr, an 365 Tagen im Jahr, Gleichzeitig garantiert Walter Meier fir den gesamten
Lebenszyklus eines Produktes Ersatzteile und Servicedienstleistungen.

Das Sortirment ist allerdings nur so gut, wie s avch singesetst wird, Lim dies tu gewahrleisten,
imvestiert Walter Meier viel in die Schulung seiner Mitarbeitenden. Sie sind es, die Tag flir Tag
sowohl in der Beratung wie im Senvice die pewdnschten Dienstieistungen kompetent und
schnell erbringen und somil dem Serbiment gingn unschatzbaren Mahnawer geben

Umfassendes Sortiment

Walter Meier hat den Anspruch, in allen Bereichen ein komplettes Produktsortiment anzu-
bieten. Zudem soll dem Umstand Rechnung getragen werden, dass Helzen, Eithlen, Befeuchten
und Loften immer mehr zusammenwachsen und die Wirme- und Kilteabgabe immer mehr
an Bedeutung gewinnen,

Eigene Produkte

Meben den starken Marken Oertli, DeDsetrich, Carrer, Stulr oder Blue Box erweilert Walter
Meier sein Sortiment auch mit eigenen Produkten. Unter der Eigenmarke Condair, bekannt
aiis dér Raurmluftbefeuchiung, werden kinflig auch Produkte und Systerme flr Heizen, Kdhlen
und Liften angeboten. Damit prasentiert sich Walter Meier, neben Lbsungs- und Servicean-
bieter, zunehmend auch als innovatives Technikuniernehmen,
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AKTUELL

KOMFORTLUFTUNG:
FREMIERE IN BASEL

An der Swissbaw in Basel stelll Walter Meber

nicht mur eine neue Serie Komfortloftungs-

perdte vor, sondern Ieiglt erstmals auch die
neu gestaltete Walter Meier Eigenmarke
sCondaire. Das Condair Sortiment, bislang
bekannt aus der Raumluftbefeuchiung, wird
kiinftig auch Produkte auws Heizen, Ldften
wnd Kdhlen umfassen. Mit dem eneseiterten
Angebot von eigenen Produkben prasent e
sich Walter Meier nicht nur als Losungs- und
Sapviceanbieter, scondern awch aks innovatives
Technrkuntarmelrmen

= i

Dile neue Komfortliiftung Comdalr V200, (Bidd: nag)

Verbesserte Raumluftqualitit
Die Komfortliftung gewinnt immer mehr an
Bedeutung. Sie hat sich dabei in den letzien

Jahren hauptsachlich bei Neubauten durchge-
setzl. Dies aufgrund der immer weiter ver

breiteten Minergie-Bauweise, die neben eimer
uberdurchschnittlichen  Warmedammung

auch eine kontrallierte Lufterneuernung ver-
fangt. Meben der Reduktion der LOftungswar-

meverluste spricht vor allem die verbesserte
Raumluftqualitat fir eine Komfortlifung
Mit dem Einbau von Warmedammung und
Komfortliftung wird die Attraktivitat eines

Wohnung stark gesteigert. vor allern im Neu-
bau und bei Sanierungen flr gehobene An-

spriche. Eine Eomfortiufiung stelll aus
Sicht des Vermeelers eine  lohnenswerte
Investition dar. f

KUHLDECKEN ALIF 36 ETAGEN

HMewes Wahrzelchen: Prime Tower in Slrich. (Bild. reg)

Fur den neuen Prime Tower in Zunch lie-
fert Walter Meier fir den Einbag auf eines
Flache won 40 000 Quadratmetern Kihlde-
cken wom AModell «TAS light=. Der im April
2011 beugstensite Prime Tower wird e
reits. heute als meues Wahrzeichen Zlrichs
gefeiert. Dazu tragen seine eindrickliche
Hohe von 126 Metern sowie die vorm fur-
cher Architekturblre GigonfGuyer entwor-
fene Architektur bei. Bereits ab Januar 20310
wird darmil begonnen, die von Walter Meses
gelieferten Edhldecken einzubauwen. Diese
werden von Walter Meier gemdss Vorga-
ben speriell hergestellt. ML einer Fliche
won 40 000 Quadratmetern handelt es sich
dabei fir Walter Meier urm das bisher grosste
Prajekt fiir Flachentemperierung f

WRLTEE MIEE f BaLE GATETTE MR 1/ 2010

Der neue Messeauftritt von Walter Meier ist erstmals an der Swissbau tu sehen, [Boder: 2vgl

DYNAMIK DES RAUMKLIMAS

Walter Meier zeigt am Messestand an der Swissbau in Basel eindriicklich
auf, wie sich heute und morgen ein perfektes Raumklima anfahit.

ERIC LR R

Wie eine riesige Wetterkarte mit Hoch-
und Tiefdruckgebieten sowie den entspre-
chenden Isobaren erstreckt sich auf Gber 278
Quadratmetern der neus Masseauflott von

triebskosten, die Maternahinvestitionen oder
Ertrage der sonnenenergie berechnet werden
Gerade fiir Flaner oder Installatewre stellt der
sKonfigurators gine grosse Unterstitzong dar

Wie soll das Raumklima tatsachlich sein?
Bei der Planung von Gebduden nimmt
diese Frage besonders viel Raum ein.

Walter Meer Elima Scheeiz an der Swiiss-
b 2010 in Basel, Vorm Dienstag, 12, Januar
bis Samstag, 16. Januar ist am Walter Meier
Messestand in der Halle 3 das Wichigste zum
Thema Raumklima 2u sehen Dabel wechseln
sich Produkte mit attraktiven Visualisierungen
und Modellen ab, um sowohl den Fachpart-
ferm wie auch dem breden PubliBum einen
umfassenden, aber auch unterhaltsamen Ein-
Bleck in die Walter Meier Klirmaweelt Tu ermog-
lichen. Dazu kommt die lsoBar, an der sich die
hungrigen und durstigen Besucherinnen und
Besucher starken oder in einem Gesprach mit
einem Walter Meler Spezialisten eimzelne The-
men vertiefen kinnen.

Virtuell und doch fast real

=Wie soll das Raumklima tatsachlich seinis
Bei der Plinung von Gebawden nimimt disss
Frage besonders viel Raum ein. Eine Grosszahl
an zum Teil dynamischen Elementen muss
it ginberechnel werden, Um das Ergebnis
bereits im Vorfeld vorwegnehmen zu kinnen,
braucht es realitdtsnahe Testmobglichkeiten
respektive Berechnungsprogramme, welche
die Realitat ebenfalls moglichst genau ab-
zeichnen. An der Swissbau prasentiert Walter
Meier verschiegene Moghichkeiten, um die Zu-
kunft eines Gebdudes bereits heute zu sehen.

Meben dem 1:10-Modell eines Einfarmilben-
hawses, das Energiesysteme auf einfache und
spieferische Art und Weise sichtbar macht, ist
auf der anderen Saite vor allem der =Konfigu-
rators respektive das =<Energy Web Tool= fur
das Fachpublikum von besondererm Interesse,
Db Hawptvortels davon sind die Erarbefung
der einzelnen Energiesystemne sowie der Ver-
glech der verschiedenan Vananten, Dalse
kinnen tum Beisplel auch die jahrlichen Be-

Zukiinftige Energiesysteme sichtbar macht
ein  weiteres computerbasiertes System,
dasaufeinem Bildschirm 30-Visualisierungen
von Geo-Cooling, solarer Kihlung, Gross-
klirma, Absorptionstechnik, VRF oder Kiihl-
decken generiert

Energieeffizient und urmweltschonend

fuf besonderes Interesse dirfie im Bereich
Komfortliftung (siehe Artikel finks oben auf
ghieser Seite) bei den Besuchernnnen und Be-
suchern die newe Walter Meier Eigenmarke
Condair stossen, Mt dem CVI0D st eines
dieser Gerdte an der Swissbau erstmals zu
sahen,

Zu einem optimalen Wohnklima gehort aber
auch die richtige Luftfeuchtigkeit. Der neue
Condair CP3rmini eignet sich ideal far Privat-,
Laden- oder Buraordume und Fsst sich auch
bestens mit Komfortliftungssystemen kom-
Binieren, Makly rum Condair CPImiani an
der Swissbau oder auf Seite 7 dieser =8lue
Gazettes,

Erste Wahl: Vialto oder ThermMix

Als besonders energieeffizient hat sich nichi
Zuletrt auch die Warmepumpe Vialto er-
wiesen. 'Wie im Artikel auf Seite & im Detail
nachzulesen ist, hat dieses Modell gegeniiber
Ferkomrmbichen W&rrm:;:um pen den BrORGEn
Vorteil, dass sie dank der Inverter-Technologie
fuf genauso viel respektive 5o wenig Wirme
Tu Verfiigung stellt, wis tatsachlich auch be-
notigt wird. Wie das geht, erklaren die Spe-
zialisten won Walter Mejas var Ort. Lisd wenn
die Rede von sparsamen und kostengiing-
tigen Technologien ist, darf ein Klassiker aus
dern Walter Meier Sortiment nicht fehlen:
der OFF-Brenmwertkesse | Thermbdin

Nicht mehr wegrudenken: die Sonne
Zunehmend wird auch im der Schweiz auf
Sonrnenenelgee gewetil, Dabei speell die Bera-
tung eine wichtige Rolle. J& nach Objekt und
der vom Kunden gewlnschten Heiz-KEombina-
tion empfelilen die Berater won Walter Meies
die genau richtige Solar-Losung. Dabei stedt
auch bei digser Technologie die Zeit nicht still
und es werden laufend Verbesserungen vor-
genommen. Dazu gehdrt auch der Eimsatz
vy sogenanntlen =Drain  Backs-Systemen
Dank der patentierten BackBox-Technologie
wird ein Uberhitzen der Solaraniage jederzeit
verfinder]

Beliebt fur die Kombination mit einer Solar-
anlage mit Backsystermn 151 fum Berpiel ém
GCas-Brenmaertkessel Das ist besonders effi-
zient und Okologisch sinnvoll. Cas-Brenn-
wert-Gerte nutien die Energle, die in der
Abwarme gespechert 150 Dar Wirkungsgrd
steigt umnd macht dieses System zu einem
umweltfreundlichen Heirsystern mit maxi-
maker Funklionssicherhet und ausgezeich-
netem Komfort. Gas-Heizungen, speziell die
kormpakien Gas-Brennserl-Gerate, khnnen
wberall irn Haus montiert werden

Dynamische Gebiude dank TABS

Kaum ein Produkt hat die Flachentemperie-
rung in den letzten lahren so gepragt wie
TABS, das thermoaktive Bauteilsystem. Dank
TABS kann die Cebdudestruktur aktiv in das
Energiemanagement des Gebaudes mit ein-
berogen werden. Damut erhall diese aus
thermischer Sicht ein dynamisches Verhal:
ten. Vor alkemn Geschossdecken und Boden
eignen sich als Energiespeicher. Durch die
eingelegten TABS-Module werden sie somit
zu thermisch aktiven Flachen, 'Wer TAES noch
ncht kennt oder mehr dariber erfabren
machte, hat ebenfalls an der Swissbau die
Chance dazu I

Architekten im Dialog

Walter Meier unterstitzt an der Swisshau
2010 im Bahmen von sfrchitektur =+ Dialo=
g pwel Vortrage von weltweit bekannten
und renommierten Architekten. Beide An-
lasse finden am 16. Januar in der 5an Fran-
cisco Halle statt,

Um 11 Uhr gibt der 1944 [n Bom geborenes
Massimiliano Fuksas einen Einblick in seine
drbeil Seine bekanntesten Bauten sind die
Zwillingstirme in Wien, die Fiera Milano,
das neue Kongresseentrum in RBom odeér das
Projekt « My Zeils in Frankfurt.

Um 12 Uhr prasentiert der 1957 in Tokio
geborens Shigero Ban einen Uberblick Uber
sein Schaffen. Berihmt geworden ist er vor
allerm wegen seiner Konstruktionen aws Kar-
tonrofiren, S0 zum Beispiel die katholische
Kirche Takatorl im Magata-ku in Eobe. In
Zhrich wird purzeit der neue Werd-Komplex
nach seinen Planen gebaut.

Die beiden Vorirdge werden in englischer
Sprache gehaiten. Der Entritt ist frel,

Weitere Infarmationen:
wwwarchitekturdialoge.ch
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Mach dam Umbau da
Hauptsitpes in Schwersen-
bach kosmamen die
Mitarbeitanden wen
Waltes Maigr in den
Cernuss eimes nock
besseren Asbeitsklimas,
[Bild- René Lamin)

ENERGIEEFFIZIENZ
UND KOMFORT

STEIGERN

Energieeffizienz, erneuerbare Energien und steigendes
Komfortbediirfnis in der Gesellschaft pragen zuneh-
mend die Geb3dudetechnik — nicht nur im Neubau,
auch in der Sanierung. Diesem Anspruch will Walter
Meier in seinem neuen Hauptsitz gerecht werden.

DAMIEE SITTERLIN

Komfort erhéhen

Ideales Raumklima férdert das Waohlbefinden
und steigert die Motivation und Leistungs-
fahigeit. FOr diese Anforderungen bietet
Walter Meier die optimalen Produkt- wund

Systemilosungen. Dank kuhlender Decken-

elemente und kontrollierter Raumiafung mit
Luftbefeuchtung wird den Mitarbeitenden
im ganzen Gebdude ein optimales Raumkli-
ma fir hichste Anspriche gebaten,

Energieeffizienz steigern

Effiziente Wirme-und Kallesrzeugung: Gross-
wirmepumpen kinnen imWinter heizen und
irn Sormmer kishlen — mit der gleichen Anlage
Zusatzlich unterstitzt an warmen Tagen eing
solare Kiihlanlage mit erneuerbarer Energie
die Klimatisierung, Ein Gebaudelaitsystem
stevert den Sonnenschuls und minimiert die
Warmelast von aussen. All diese Massnah-
men reduzieren den Gesarmtenergiekonsum
fir den Gebaudebetrieb um 37 Prozent und
den C0y-Ausstoss sogar um 71 Prozent. Ziel
dieser energetischen Erneuernung ist die Zer-
tifizierung nach Minergiestandard.

MR dern newen Hauptsitz kann Walter Meier
im Sinne eines Referenrobjektes 2udem bes-
tens aufzeigen, was im Bereich energieeffi-
rentes Raumklima heute méglich ist. Auf
einem ~Khimaparcours= erfabren  Kunden
und Besucher alles ‘Wissenswerte Gber die
eingesetten Technologien,

Grosswirmepumpe mit 40 Erdsonden

Hauptlieferant fiar Warme ist eine Gross-
warmepumpe, die erneuerbare Energie mit
40 Sonden aus dem Erdreich pewsnnt, Die
j& 275 Meter tiefen Erdsonden sind bei den
Aussenparkplatzen  angelegt. Damit  wer-
den rund 75 Prozent des Energiebedarfs fiir
die Heizung der fund 15 000 Quadratmeter
Bircfliche gedeckt. Die Zufubr der Erdwar-
me erfolgt lber Leitungen von insgesamt
elif Kilometer Lange. Bei Spatzenlasten im
Winter wird eine Gasheizung zugeschaltet.
Das  bestehende  Heizverteilnetz  konnte
ubernommen werden, die bisherigen Heiz-
kirper dienen weiterhin fur die Warmeabgabe.

Zentrale Luftaufbereitung
Die Frischluftzufuhr erfolgt pro Cebdude

durch eine Klimazentrale, welche aus einer
Ju- urd Ablufteinhat bestelt. Die Zeluft ward
zuerst gefiltert und bei tiefer Aussentem-
peratur durch ein Kreislaufverbundsystemn
mit der Abluft worgewarmt. Der Wirkungs-

grad der Warmerlckgewinnung betragt |

rund 70 Prozent. Damit kann die Lufttem-
peratur umweltschonend um mehiere Grad

ertsoht werden, Zuderm sind in der Klima-
zentrale  Lufterhitzes, Kihler und Luftbe-
feuchter integriert. le nach Temperatur umd
Luftfeuchtigheit erwarmt, kahlt, befeuchtet
und entfeuchtet die Anlage die Zuluft. Die
aufbereitete Luft wird anschiiessend Uber
ein ey installisrbes Kanalnete in Bl und
Sitzungszimmer verteilt.

Zweifache Kihlung

Die Grosswarmepumpe ist reversibel eincetz-
bar und produzien im Sommer kaltes Was-
sef, das durch die Kihldecken fhesst und die
Raume angenehm kihit. Zusatzlich wird eine
solare Kihlanlage eingebaut, zu der aul dem
Dach auf einer Fliche 83 Quadratmetern
Solarkollektoren mit hohem Wirkungsgrad
Eehdren, Verteilt wird das kalte Wasser uber
owel unterschiedliche Kubldeckensysteme, In
Raumen mit koher Warmelast und speziellen
Limbawverhidltnissen werden Metallkihide-
chen installiert, Auf der Rickseite sind Alumi-
niumwarmeleitschienen mit Kupferrohren
angebeacht, in denen das Wasser zirkullert,
Oie kalten Metalldecken fihren die Warme
ab und kithlen dadurch den Baum. Wo keine
vellflichigen Kuhldecken eingesetst werden
kénmnen, kommen die von Walter Meier ent-
wickeftten Deckensegel zum Einsatz.

-Befeuc
Der eingesetzte Hybridbefeuchter erfillt
die hohen Anforderungen eines modernen
Befeuchtungssystems mit hachstem Hygiene-
standard (Zertifikat vom 505 institut Fresen-
siush Das Befeuchiungssystern besteht aus
Miederdruckddsen und einer hochwertigen,
keramischen Machverdunstereinbeit. Damit
st eine wvollstandige Aerosolabscherdung
und hygienisch eimwandfreie Befewchiung
maglich. Es kommt nur vollentsalztes Wasser
zum Einsatr. Bei Anlagestillstand werden die
systeminternen Wasserleitungen vollstandig
entleert, Die Wasserqualitat wird mit eingr
Steverung laufend dberwacht, Zusitdlich
dient die Silberionisierung des Befewchtungs-
wassers tur sicheren Keimnedtrabisation und
sorgt fur hygienische Verhiltnisse im gesam-
ten Befeuchtungsbereich. Um die Luft auf
adiabatische Weise 2u befeuchten, wird das
Wasser rerstaubt undfoder verdunstet, f



HEIZEN

KUHLEN

MIT «VIALTO» MEHR ENERGIE SPAREN

Dank der Inverter-Technologie arbeitet die neue Warmepumpe
«Vialtor noch effizienter als bisherige Modelle — und spart damit

mehr Energie.

FRICLANGMER

D Innen- urnd Augseneinheit der Wanmepumpe aViaktos. [Sild. svg)

Die Inverter-Technologie der «Vialtoe-Warme-
pumpe wvon Walter Meier ermdglicht eine
exakbe Anpassung der Heizleistumg an den
tatsdchlichen Warmebedarf. Es wird so we-
der fu wenig noch zu viel Warme erzeugl. I
Wergleich zu herkédmmlichen Modellen kann
damit viel Energie eingespart werden. Mit der
Erhdhung der COP-Werte erreichen oVialtoe-
Warmepumpen zudemn die Energiesffizieny-
klasse A

eWialto=-Warmepumpen sind kompakt und
einfach zu installieran. Aushub- und Tieflohe-
arperten braucht e genauso werg wie den
Eimbau eines Scharniteins oder einer Abgas-
fiihrung. Sie eignen sich sowaohl fiir den Ein-

satz in Meubauten als auch bel Heizungs-

Modemisierungen. «Vialto=-Warmepumpen

lassen sich rodem bestens mit konventio-

nellen Warmeerzeugern komisnseren,

Das «Vialte=-Warmepumpensystem besteht

aus einer Ausseneinheit, webche aus der Ums-

gebungsluft Wirme entzieht, Diese wird an
die Inneneinbeit weilérgegeben, um see fr

Erstes Minergie-P-Industrie-

gebiaude der Schweiz

Tund: Glabal Player mit nachhalligem Erfolg,
[Bildiesr- Radner Schmid)

Ihr 25-jahriges Gestehen feierte die ZOnd Sys-
temtechnik AG in Alistatien Ende Oktober
mit der Eimaeihung eines dritben Erveeife-
rungsbaus. Dabei handelt sich um das erste
Minergie-P-Industriegebiude der Schweiz
Im Vergleich fu einem komvenlionellen Bad
wird flnfmal weniger Energie werbraucht
und ebenfalls finfmal weniger CO; ausge-
stossen. Dies hal pesoch seinen Preis, was die
Cesamtinvestitionen betrifft, so wurde der
Bau aufgrund des Minergie-P-Standards rumd
12 Prodent teurer Das Engagement der Zund
Systemtechnik AG fir einen veranbwortungs-
wallen Urngang mit Ger Matur zeigl sich aber

such In der sukunfisgenchbeten Architektur,
welche Wirtschaftlichkeit mit Maturverbun
denheit und Nachhaltigkeit kombiniert,

Von Beginn weg waren bei der Planung und
der Ausfiihrung des neuen Gebdudes zahl-
reiche Fariner mit einbezogen. Unter inen
auch der Installabeur, die Firma Wmann AG,
sowie Walter Meder als Lieferant der War-
mepumpe und TABRS [Thermoaktives Bausys-
tem). Die Sole-Wasser-Warmepumpe mit
giner Leistung von B0 KW wiarde gigens von
Walter Meier im Werk in Bomont hergesteilt.
Sechs Erdsonden, die sich in 210 Metern Tiefe
I:.||:'I"|:|.-|;1¢-nI SOrgen m Winter for Wirme und
im Sommer fr die Edhlung. Fir die Vertei-
lung im Gebaude wurde auf einer Flache von
1200 Quadratrmetern TABS eingebaut. Um
die Minergie-PNorschriften zu erfallen, sind
dickere Dimmungen und REohre werwendet
worden, Zudem wurden im Vergleich fu her-
kommilichen Bauten alie Isolationen beson-

ders verstarkt, — wwew zund.com f

Sode- Wasser-Warmepumpe.

iverening i nien 1m vrmasre. REALITATSNAHES RAUMKLIMA

speicher waird das Brauchwasser eraarnmt
und gelagert. Mit der Fernsteuerung kanm
won jedem gewinschten Ot im Haus die
Wiarmepumpe kontrollbert werden, !

Rundum erneuerte Holzkessel

e beiden newen Stickholzkessel Frestar 15,
20, 30 und 40 l3sen die bisherigen Modeile
Firestar und Minifire ab. Meben dem newen
Design verfigen die beiden newen Stick-
hodzkessel vor allern awch im Inneren Ober
wichtige Meuerungen. Zum Beispiel die Dop-
pelwirbelkammer, die fir eine optimale Ver-
brennung des Holzes sorgh. Die Flamme wird
dabei auf 2wl Kammern aufgeteilt, sodass
g5 zu einer bestmoghichen Durchmischung
der Brenngase mit dem Luftsauerstoff
ke, Dhe Brennkarmmer 151 2udem new jus
hochhitzebestindigem Feuerfestbeton {SC)
pefertigh, was zur Langlebigkeit des Brenners
beitragh,

Fir perfekte Verbrennungs- und geringste
Emigsignsweriesorgl eing Lambdasande wel-
che die Abgaswerte dberwacht und auf un-
terschiedliche Brennstoffqualitaten reagiert.
Caes ermoghcht o pedem Ietpunki @ine
saubere Verbrennung — und dies selbst im
Teillastbetrieh. Die  komplette Vorderab-
deckung st ein weterer Viortell der newen
Firestar-pAtodelle, Ebenfalls van varne kann
samtliche Yerbrennungs- und Flugasche ent-
fernt werden, An der Front st neu auch
eine separate Anfeuerungstire angebracht
worden, welche das einfache und unkom-
plizierte Anfeuern ahne Kleinholz ermbglicht
DHe zusdtzlich isclierte Fronttdre sorgt zu-
dem fir geringere Abstrahiveriuste. Und
nicht zuletzt verfugen die beiden Firestar-
Holzkessel Gber eine vollautomatische War-
metauschreinigung, welche die bisherige
seithch angebrachte, manuelle Bedsnung
ahlost. !

6

Meue Bodenkonvektoren

Wenn es um qualitatiy hochstehende Bo-

denkonvektoren geht, sind die Produkte der

EMLO erste Wahl. Sie sind vielseitig einsatz-

bar, ob Heizen, Sekundiriuft, Liften oder

Kiihlen, in all diesen Disziplinen sind die Kon-

vektoren bestens geeignet. Das Sortiment
wird zusatziich durch eine grosse Auswahl

an verschiedenen Rost-vVarianten optimal er-
gainzt, Standardmuissig werden die Konvek-
taren von Walter Meser mil Boll- und Linear-

Fosten in Aluminium nature eloxiert zum
Verkauf angeboten, Individuelle Roste wnd

Speziallingen konnen ebenfalls auf Kunden-

wunsch realisiert werden.

Ml den newen Eonwekioren enswetert Walter

Meier sein Angebot (m Bereich Warmeabpa-

be und deckt somit moderne Bedirfrisse in
der Elimatechnik ab, i

Veelisitig einsetzbarer Bedankorvekbor, (Rild: nag

In Kiirze steht den Partnern von Walter Meier in Schwerzenbach ein
eigenes, neues Klimalabor fiir realititsnahe Tests zur Verfilgung.

DANIEL SUTTEELIN

Realitdtsnake Tests bm meven Walter Meier Klimalabor. (Bild. 2vg)

Um unseren Partnern und Eunden eine op-
timale Grundlage fir ihre Manung zu beten,
hat sich Walter Meier entschieden, per lanu-
ar 2010 am Hauptsitz in Schwerzenbach ein
eigenes Klimalabor zu bauen, welches Ober
neuste Messgerite verfigt, Dabel stehen
objektspezifische Messungen sowie Opti-
mierung der verschiedenen HLE Systeme in
klimatisierten Objekten im Vordergound. Im
Labor sind statische und dymamische Mes-
sungen der Kihl- respektive Heizdecken-
Leistung genauso moghch wie de Messung
der Baumiuftgeschwindigkeit und Behaglich-
keit. Simulatiomen von warmen und kalten
Fassaden in Zusammenhang mit der Behag-

lichkeit beim Betrieb der Kihl-/Helzdecke
sind ein weiteres Einsatzgebiet des Labors.
LUm ein genaues Abbild der Bealitat und da-
mit awch der jeweils vor Ort herrschenden
Verhaltnisse zu erreichen, werden die Kihi-/
Hetpdecken in Kombination mit anderen Ein-
bauten getestet. Cefragt sind zudem objekt-
spezifische Messungen, bei denen mit einem
reitlich veranderlichen Warmelastprofil oder
dynamischen Testreihen im Edhi- respektive
Heizfall gearbeitet wird. In wverschiedenen
Testreihen werden o das indiiduelle Raum-
klfima sonwie die Akustik optimiert. !
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SERVICE

BEFELICHTEN

MEHR BILDUNG, MEHR KOMPETENZ

Walter Maier investiert im Bereich Service intern sowie axtern liber den

Verband Procal in die Ausbildung.

EiC LANGHNTE

*

Dank Aui- und Weitarbildung wind die Qualitit im Service weiter ethBhi, (Bl Fend Lamb|

Fur ‘Walter Bosch, Leiber Service bel Wiltef
Meier, ist klar: «Wir waollen in die Kompetenz
unserer Mitarbeitenden imvestieren.» Darum
hat er sich sowohl in des Wirme wie in das
Kalte dafir eingesetzt, die Ausbildung seiner
titarbeitenden zu werbessern um damit die
Qualitit der Dienstieistung im Service weiter
zu erhohen. fudem wurde neu ein vollamt-
licker Ausbildungsleiter fur den Service de-
finiert: Alain Georgy hat diese Funklion per
1 lanuar 2010 Gbernommen

Immer hihere Anforderungen

Die Weiterbildung im Bereich Heiren wird
bereits st Langem vom Verband Procal an-
geboten, in dem auch Walter Meier vertreten
ist. Wie Walter Bosch bestatigt, sollen diese
Aushildungs-Lehrgange respekiive die ent-
sprechenden Kursmodube 2000 ernevert und
den heutigen Bedirfnissen angepasst wer-
den, sDie Fachgebiete werden immer komple-
wer und &5 werden hihere Anforderungen an
unsere Mitarbeitenden gestelit. Es hat sich ge-
zeigh, dass das bisherige Angebot nicht mehr
ausreichte, darum werden wir die meisten

Kursé Uberarbeitens [m Fokus stehen dabei
hauptsachlich die Fachrichtungskurse Feue-
rungstechnik, Warmepumpe sowie System-
technik, in der Generalisten ausg:bildﬂ wer-
dien.

Und auch im Bereich Kalte will Walter Bosch
in die Bildung inwestieren. Im Gegensatz
dum Bersich Herpen wwirnd hier das Aus- und
Weiterbildungsangebot havptsichiich intern
aufgebaut. Er rechnet damit, dass die neue
Schulungsinfrastruktur in  Schwerzenbach
und auch das Schulungsprogramm auf das
rweite Quartal 2010 bereit sein werden. «Da-
bel haben wir geplant diese Kurse nicht nur
fir den Service, sondern auch fur den Verkauf
zu verwanden. Auch Externe, wie 2.8 Installa-
teure, sollen in Zukunft von unseren Kursen
profitieren kdnnen,s f

R22: Umsteigen, bitte!

Machderm das Kaltemittel B22 {H-FCEW, teil-
halogenierte  Fluorchlorkohlenwasserstoffe)
seit Aanfang 2000 fur die Verwendung in
Meuaragen in der Europaischen Union (und
damit auch der Schweiz) verboten ist, darf
dieses ab Januar 2010 auch bel Instand-
haltungen oder Wartungen nicht mehr ge-
braucht werden, Ab 2015 Entt ein kompleties
Verwendungsverbot in Kraft, ab 2025 ist
auch die Produktion wvon 22 verboten, Dieses
schirittweise Verbot des Kiltemittels wurde
wan der EU beschlossen, um die menschliche
Gesundheit sowie die Umemlt, sprich dia
Oronschicht, 2u schiltoen,

Bei allen Anlagen, die mit dem Ealtemnittel
R22 funktionieren, ist es ratsam, in abseh-
barer Zeit fir Ersatz zu sorgen. Dies nicht
zuletzt, wieil voraussichilich mit langen Liefer-
fristen fur Recyclingprodukte gerechnet wer-
den muss und eine kurzfristige Umristung
der Anlage mit grossen Umstanden verbun-
den ist. Am besten ist es, R22 méglichst bald
mit einer umweltfreundlichen Losung zu
erselien oder sogar die gesamte Anlage zu &r
Aerern

Chie Sperialisten won Walter Meier Lehauen
sich die jewseilige Anlage vor Ot an und zei-
gen werschiedene Moglichkeiten auf, wum
die Problematik rend wem das R22-Verbot
frihzeitig tu losen, Dazu gehdrt neben der

WAL TER MAEIER fLE GATETTE M1 f 3010

kostenlosen Bestandesaufnahme auch die
Einschatzung der zu erwartenden Kosten, J

Weiters Informationen:
waveovallermeisncam,r2 2

Marktposition weiter gestarkt

Am L Oktober 2009 hat Walter Meier von
der Erdgas Zdrich den Bereich Haustechnik-
service und Apparateverkaul ubernommen,
Darin eingeschlossen waren auch Vertrage
mit rund 2500 Kunden, denen ein nahtloser

Ubergang der Servicedienstleistungen garan-
fiert wunde, Mit der Ubernabme der Service-
und Wartungsvertrage setzt Walter Meier
seine Wachstumsstrategie konsequent fort
Lird Dol seime M‘:‘Il’ktpﬂsitl-:}l‘l Im SErice von
Erdgas-Cerdten im Eaum Zirich massiv aus.
Im Zuge der Ubernahme haben auch fanf
Mitarbeitende der Erdgas Zorich 1o Walter
Meier gewechselt. F

Condair CP3mini:
eleganter Luftverbesserer

Mt dern Condair CP3mini fuhrt Walter Meier
einen kompakten Elektroden-Dampibefeuch-

ter der Extraklasse im Sortiment. Er ist mo-

gern, sicher und  bedienungsfreundlich und
stellt auch fiir komfortliftungen eine ideale
Lisung dar,

Digheret wnd elegunt:
der neue Cosndair CP3.
{Hild: 2vg)

Der Condair CP3mini verdampft normales
Leitungswasser und erzeugt geruchlosen
und sterilen Dampl — und dies mit optima-
lem  Wirkungsgrad,  Abschlimmvorginge
kommen ebenfalls mit einem Minimum an
Wasser aus, Der Condair CPIrmin 15t mit -
tegriertern Ventilator fiir die Direktraumbe-
feuchtung oder mit Dampfauslass fir den
Luftungskanmal erhaltlich, Mit dem Modell,
das dber einen integrierten Ventilator ver-
filgt, kinmen die Lamellen nach oben oder
unten ausgerichtet werden, um den Dampf
nach Wunsch zu keiten.

Fest installiert passt sich der Condair CP3mi-
ni optisch jeder Umgebung an. Dabel kdnnen
Wasser und Strom bei Bedarf beinahe wn-
sichtbar durch die Blckwand sugefuhrt wer-
den. Die Anschidsse fiir Wasser und Strom
befinden sich im Inneren des Luftbefeuchters.
Ob in einem Laden, Blro oder Wohnraum,
dberall werrichtet das schlichte und anspre-
chend gestalbete Gerdt Iuvverlissig seme
Dienste und sorgt fiir beste Raumiuft, Und
auch die Sicherheit wird grossgeschrieben:
Der Dampfeylinder aus Kunststoff st sich
mit wenigen Handgriffen auswechseln, wo-
bei alle elektronischen und Strom flhrenden
Teile sicher abgedeckt sind r

Defensor AB53:
vielseitiger Zerstauber

Fir die Lagerung von Frisichten, Cemise, aber
auch Papier elgnet sich der Defensor ARS3
bestens. Ebenso fur die Reifung van WWein
oder Edse, Oder for den Einsatz in der werar-
beitenden Textil-, Papier und Holrindustrie
Der vielseitipe Rotationszerstiuber kommi
ohne Hochdruckpumpe oder Luftkompres-
sof aus und gibt pro Stumde bis 2u 6.5 Liter
kukhlen Wassernebel in die Luft ab. Neuartige
Ausblashavben und erweiterte Regel- wnd
Betriebsfunktionen steigern die Attraktivitat
der newen Defensor ABS-Linie noch weiter,

Das Sandardmodell Defersor AR5 verbeilf
den Sprahnebsl m 120 Gead-Winkel, Es a2
sich mit einer rostfreien Platbe einfach an der
Wand installieren, Meu bietel Walter faier
zusdtzlich ein Modedl an, welches die Zerstau-
bung im 360 Grad-Winkel erlaubt und fOr die
unkormplizierte Deckenmontage pedacht st
Das Wasserreservoir fasst 0,055 Liter = eine
Menge, die bei maximaler Anforderung 120

kach sechs Betriebsstunden startet der au-
tomatische Spllzyklus, in dem der Wasser-
becher gelesrt und der Wasserabfluss gerel-
nigt wird. ist der Befeuchter wiahrend einer
Zeit van 72 Stundsn (m Stand by-Betrieh und
erhuilt keine Aufforderung rurm Befeuchten,
wird automatisch ein Spllvorgang gestartet.
Dies alles macht den Defensor ABS3 zum hy-
gienischsten Produkt seiner Art. I

360°

Ny

Mal pro Stunde evsetzt und vollstindig zer-  Vielssitiper Zentbuben

staubt wird. Das Gerdt |3uft mit fliessendem
Wasser, ohne Hochdruckpumpe und Lufi-
ko pressar

der newe Defensar ABSE,
[Bikd: rvg)



AUSBLICK

LOGISTIK, GANZ PERSONLICH

Ernst Derungs ist Tag fiir Tag mit seinem Lastwagen unterwegs, um seinen Kunden
innert Kiirze genau das zu bringen, was sie brauchen.

ERIC LANGNER

5’
t:{

Personlicher Kontakt: Ernst Derungs (rechts) und Kunde Roland Schuster. (Bild: Rainer Schmid)

Wie jeden Tag hat Ernst Derungs auch heute
um 5.30 Uhr begonnen. Von seinem Wohnort
am Bodensee ist er in 15 Minuten nach Ober-
biren gefahren, wo bereits seine Kollegen
und sein Lastwagen auf ihn warten.

uGeriistet habe ich die Ladung bereits am
Freitag. Dazu gehorte auch, die Route festzu-
legen und einen Teil der Kunden iiber meine
Ankunftszeit zu informieren.»

Avisiert werden Kunden nicht in jedem Fall,
wie Ernst Derungs anfligt. Das sei nur dann
der Fall, wenn sie dies explizit wiinschen. Vor
allem, wenn dies grossere Artikel seien oderer
diese auf Baustellen liefere. Ansonsten wisse
er, bei welchen Kunden er die Lieferungen wo
deponieren misse.

«Der personliche Kontakt — das ist fiir mich
neben der Piinktlichkeit und der Zuverlassig-
keit in meinem Beruf der wichtigste Aspekt.
ich beliefere iiber 100 Kunden und die meis-
ten kenne ich seit Jahren. Ich bin iiberzeugt,
dass wir bei Walter Meier mit diesen persdn-
lichen Kontakten unseren Mitbewerbern ein
grosses Stiick voraus sind. Bei uns werden
die bestellten Waren nicht anonym angelie-
fert, sondern bei uns kennen sich Chauffeure
und Kunden.»

Mittlerweile ist Ernst Derungs schon seit ei-
nigen Stunden auf Tour. Dabei muss er sich
immer wieder den aktuell vorherrschenden
Bedingungen anpassen. Staus und Behin-
derungen — und damit auch Verspatun-
gen — gehoren dazu. Oder wie heute vereiste
Fahrbahnen. Bereits hat er seinen nachsten
Kunden, Roland Schuster von der Schuster
Sanitar und Heizung AG in Buchs/SG, tele-
fonisch avisiert, dass er in Kiirze bei ihm sein
werde.

Auch fiir Roland Schuster ist dieser person-
liche Kontakt ein grosser Vorteil. Er kennt
Ernst Derungs seit Jahren und beide tau-
schen sich beim schnellen Besuch immer
gerne miteinander aus. Kurz vor 11 Uhr ist es
dann soweit, von weitem schon ist der blau/
weisse Walter Meier-Lastwagen zu sehen.
Exakt vor dem Eingang stoppt er, um genii-
gend Platz fur das Herunterlassen der Rampe
zu haben.

«Mit dabei habe ich heute 1200 Kilometer
Heizungsrohre, die er am Freitag bestellt
hatte. Diesen Artikel liefere ich sehr oft aus.
Mehr als alles andere habe ich jedoch Boiler
in meinem Camion. Es vergeht kein Tag, an
dem ich nicht zwei bis drei Exemplare aus-
liefere.»

Zunehmend weniger mit dabei hat Ernst De-
rungs Oltanks und -wannen. Dafiir nehmen
Solarpanels zu, erzahlt er, was bei der Auslie-
ferung ganz besonders viel Aufmerksamkeit
bedinge.

«Bei den Sonnenkollektoren ist viel Vorsicht
gefragt, da diese sehr empfindlich fiir Bescha-
digungen sind. Aufgrund ihrer Grosse kann
ich diese der Breite nach in den Lastwagen
laden. Die 2,40 Meter reichen exakt. Wich-
tig ist, dass ich die Panels selbst sowie alles
darum herum gut befestige, sodass auch
bei einem unerwarteten Bremsmandver
alles gesichert ist.»

Heute dauert der Besuch bei Roland Schuster
etwas langer. Verantwortlich daflr sind der
«Blue-Gazette»-Fotograf und der Journalist.

Um 11.30 Uhr ist alles im Kasten — und fur
Ernst Derungs Zeit, um weiterzufahren. Aller-
dings nicht zum nachsten Kunden, sondern
zum Mittagessen auf der nahen Autobahn-
raststatte.

«Meine Fahrzeit ist bereits abgelaufen. Und
so muss ich zwingend eine Stunde Pause ein-
legen. Das will das Gesetz — und darauf miis-
sen wir genau schauen.»

Bei seiner Ankunft in der Rheintal-Raststatte
trifft er auf andere Chauffeure, die er regel-
massig wahrend seiner Mittagspausen sieht.
Das sei ein ebenfalls wichtiger Teil in seinem
Alltag, erklart Ernst Derungs. Abgesehen von
den kurzen Kontakten mit seinen Kunden sei
er sonst den ganzen Tag alleine unterwegs.
Und bereits ist die Stunde Pause wieder vor-
tiber.

«Nach einem kurzen Abstecher nach Walen-
stadt fahre ich in unsere Filiale nach Chur, wo
ich weitere Heizungsrohre fiir unser Lager in
Oberbiiran abholen muss. Auf dem Riickweg
ist noch eine Lieferung vorgesehen, dann
geht es bereits zuriick.»

Kurz nach 16 Uhr trifft Ernst Derungs wieder
in Oberblren ein. Auch seine anderen Chauf-
feur-Kollegen sind schon zuruck. Sie sind zu
viert, wobei jeder ein anderes Gebiet mit
seinen eigenen Kunden bedient. Bei Ferien
oder sonstigen Abwesenheiten kommt ein
Aushilfschauffeur zum Einsatz, der in der
restlichen Zeit im Lager arbeitet.

«Nach der Riickkehr lade ich zuerst einmal die
Retouren ab und sortiere die Lieferscheine.
Und dann steht bereits die Vorbereitung des
nichsten Tages auf dem Programm. Die Wa-
ren haben seine Kollegen vom Lager schon
bereitgestellt, jetzt stelle ich meine Tour zu-
sammen und informiere die Kunden, wann
ich morgen ungeféhr eintreffen werde.»

Klimatiieren

BE3 Schvwerzenbach
Bahrstrasce 34
Tedefan Duid BOG 4R 48

30T Datermundigen
Hhermerweg 151
Tedefom 031 72041 33

1680 Romant
Rowte des Rarges 2
Tedefon 026 651 77 77

1238 PMlan-bes-Ouates
Chedu Pont-du-Centenaine
Telefon 022 706 10 10

5533 Lusming
Wia Quaatorta
Tedefon 091 82011 75

Heipen

2072 Ostermundigen
schermerweg 151
Tedefon 031 93% 77 27

245 Obshiden
Ingliastrie Blserfeld 4
Tedefon 071 955 95 45

1RO0 Vievey 1
7. de |a Veyre B, 5t-Ligier
Telefon 021 243 07 22

6533 Linmana
Via Chaatorta
Tebefon 091 B29 40 40

Gervice

BEDI Schveernenbach
Eannsirasse 14
Tetefon Qld B06 41 41

72 Dslurm-mcllgen
Sehermerweg 151
Teiefon 031 938 20 00

1228 Plan-bes-Diiates
Ch du Pomt-du-Cenlenaire
Telefan 022 706 10 10

4703 Kestenholz
Inddusiriesirasoe 18
Tesefon D62 389 66 BE

1804 Vievey 1
I de I3 Veyre B, 5t-Ligier
Telefon 021 926 84 11

6533 Luming
Wid Quaatarta
Teiefon 091 £2011 75

Praft-Shaps
Hasel
Plan-tes-Duates
Chur

Hunzen skl
Kestenholy
Luming
Meuenburg
Cherbiiren
Dstermundigen
Romamed
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Der Arbeitstag von Ernst Derungs geht zu
[he bemien Druck dever Brondtine ertshehenden
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