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NEUE WALTER MEIER

ERSTE HOHENFLUGE

Rechtzeitig zum Start der neuen Walter Meier wurden am Hauptsitz in Schwerzen-
bach sowie in Stafa die ersten beiden Walter Meier Leuchtschriften angebracht.
Alle weiteren Standorte werden bis Mitte 2008 ebenfalls neu beschriftet.

Die erste Beschriftung wird am Hauptsitz in Schwerzenbach angebracht. (Bild: EL)

EDITORIAL

ERIC LANGNER
Marketing Services

Mit der Zusammenlegung der bisherigen Fir-
men Axair Kobra, Oertli Service sowie Vescal
unter dem neuen Namen Walter Meier wur-
de auch die komplette Uberarbeitung des
neuen Auftritts notig. Corporate Identity und
Corporate Design wurden im Laufe des
Jahres 2007 ausgearbeitet und fur die einzel-
nen Umsetzungsanwendungen definiert.
Von den Visitenkarten bis zur Arbeitsbeklei-
dung, von Fahrzeug- bis Gebaudebeschrif-
tungen —alles sollte innert nutzlicher Zeit im
neuen Walter Meier Design erscheinen.

Schrittweise Umsetzung

Wahrend die Umsetzung von Drucksachen
und elektronischen Medien relativ schnell an-
gepasst werden konnte, bendtigen die Be-
schriftungen an Fahrzeugen und Gebauden
mehr Zeit. Aus diesem Grund wurde bei den
Autos auch entschieden, wihrend einer Uber-

gangszeit zum Teil mittels Klebefolien auf
den neuen Firmennamen aufmerksam zu
machen. Bei den tber 60 Standorten wurde
zuerst der Ist-Zustand aufgenommen und fur
jede einzelne Servicestelle oder Abholfiliale
eine eigene Beschriftungslosung definiert.
Die meisten Umsetzungsvorschlage mussten
zudem noch in den einzelnen Standortge-
meinden bewilligt werden. Bis Mitte dieses
Jahres werden alle Standorte in der ganzen
Schweiz schrittweise die neuen Walter Meier
Beschriftungen erhalten. ]

OPTIMALES RAUMKLIMA IST UNSER ZIEL

Liebe Leserinnen und Leser

Gerne stelle ich Thnen heute unsere
neue Kundenzeitschrift «Blue Gazette»
vor. Damit wollen wir Sie regelmassig
uber unsere Dienstleistungen und
Produkte informieren. Naturlich steht
auch in dieser Zeitschrift das optimale
Raumklima im Vordergrund.

Aus einer Hand

Bereits heute reicht es nicht mehr,
einfach nur eine Heizung oder eine
Klimaanlage in einem Haus zu instal-
lieren. Umfassende Losungen sind
gefragt. Das war auch unser Motiy, die
bisherigen Firmen Axair Kobra, Oertli
Service und Vescal unter dem neuen
Namen Walter Meier miteinander zu
vereinen. Sie wissen es ja, Axair Kobra,
Oertli Service und Vescal gehoren seit
tber zehn Jahren zur Walter Meier
Holding. Nun haben die Tochterfirmen
den Namen der Mutter Gbernommen.

Von Walter Meier erhalten Kunden und
Partner nicht nur die bestmoglichen
Losungen der einzelnen Bereiche
Heizen, Kuhlen, Luften, Befeuchten und
Entfeuchten, sondern mit Blick auf

das Ganze rundum optimale Klima-
l6sungen. Der vernetzte Ansatz im
gesamten Klimabereich soll allen
Beteiligten zugute kommen —von

Installateuren Uber Architekten zu
Hausverwaltern und Liegenschafts-
besitzern. Zum Beispiel, indem sie
samtliche Dienstleistungen im Bereich
Klima aus einer Hand erhalten, sich
auf bestens aufeinander abgestimmte
Systeme und einen erstklassigen
Service verlassen kdnnen und dank des
umfassenden Ansatzes und des Ein-
satzes modernster Technologie erst
noch etwas fur den Schutz der Umwelt
unternehmen. Die beste Qualitat bei
Produkten und Dienstleistungen schrei-
ben wir genauso gross wie Energieeffi-
zienz und okologisches Engagement.

Zusammenarbeit bringt Erfolg

Das Beispiel aus Illnau, welches wir
lhnen auf Seite 12 vorstellen, illustriert
die Vision von Walter Meier geradezu
ideal. Die Kombination von Solarener-
gie mit Ol, Gas, Pellets oder Holz zeigt
bestens auf, dass Klimalosungen in
Zukunft individuell und vernetzt
gefunden werden. Das Beispiel zeigt
aber auch auf, dass eine optimale
Losung nur in Zusammenarbeit aller
Beteiligten entsteht. Hausbesitzer,
Installateure und die Berater von
Walter Meier haben in lllnau gemein-
sam das richtige System gefunden und
installiert. Und am wichtigsten: Das
Ergebnis ist fir alle Beteiligten ein
Erfolg.

Unser oberstes Ziel ist, dass unsere
Kunden und Partner langfristig und
nachhaltig mit unseren Leistungen
zufrieden sind. Dazu gehort zum
Beispiel auch, dass die vorliegende
erste Ausgabe der «Blue Gazette» bei
Ihnen ankommt und Sie darin wich-
tige und fur Sie nutzliche Informa-
tionen finden. Ich freue mich, lhre
Meinung zu unseren Dienstleistungen
und —in diesem Fall — zur neuen
Kundenzeitschrift zu erfahren. Fordern
Sie uns und lassen Sie uns wissen, was
Sie von uns erwarten. Wir wollen lhre
Erwartungen nicht nur erfullen,
sondern sie Ubertreffen. Optimale
Klimalosungen erreichen wir nur,
indem wir gemeinsam die besten
Moglichkeiten finden und erarbeiten.

Ich wiinsche Ihnen viel Vergnlgen
beim Lesen.

A

Martin Kaufmann
Geschaftsleiter Walter Meier,
Bereich Klima Schweiz

martin.kaufmann@waltermeier.com
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NEUE WALTER MEIER

MARTIN SCHAPPI
Leiter Marketing

st es im Wohn-, Geschafts- oder Pro-
duktionsraum zu kalt, zu heiss, zu trocken
oder zu feucht? Walter Meier nimmt sich
dieser und aller weiteren Fragen rund ums
Raumklimaanund bietetin jedem Fall eine
massgeschneiderte Losung flir das Raum-
klima. Was in der Schweiz Kunden und

-
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Gesamtlésungen fiirs Raumklima. (Bild: Luxwerk)
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Heizen, Kiihlen, Liiften, Befeuchten und Entfeuchten — Walter Meier bietet
Gesamtlosungen fiir das Raumklima an. Die Produkte aus dem Sortiment sind
aufeinander abgestimmt und konnen bestens miteinander verkniipft werden.
Dabei nutzt Walter Meier das technologische Verstandnis in allen Bereichen der
Klimatechnik. Kunden erhalten von Walter Meier samtliche Produkte in den
Bereichen Heizen und Klimatisieren aus einer Hand und profitieren vom reichen
Erfahrungsschatz und vom Fachwissen der Spezialisten.

Partner von Walter Meier im Detail er-
warten konnen, ist in der folgenden Uber-

sicht zu sehen.

Geschiftsbereich/ Technologie Fiir den Installateur (Heizung, Sanitar, Klima)

Heizen

Warmeerzeugung

- Ol-, Gas- und Kombibrenner
- Ol- und Gasheizkessel

- Feststoff- und Pelletskessel
- Warmepumpen

- Solarsysteme

- Warme-Kraft-Kopplung

Wassererwarmung

- Wassererwarmer (Elektro/Kombi)

- Brauchwasser-, Solar- und Kombispeicher
- Plattenwarmetauscher

- Heizwasserspeicher

Warmeverteilung und -abgabe

- Fussbodenheizsysteme

- Heizkorper

- Komfortliiftung

- Lufterhitzer und Bodenkonvektoren

Komponenten

- Fernleitungen

- Oltanks und Leitungsbau

- Regel- und Messtechnik

- Umwalzpumpen

- Komponenten fiir Kellerinstallationen
- Heizkérperarmaturen

- Verbrauchsmaterialien

Liiften
- Komfortliiftung
- Tur-/Torluftschleier

Kiihlen

- Komfortklimagerate
- Klimaschranke

- Fan coils

- tabs-Systeme

- Kiihldecken

- Kaltwassersatze

- Grosswarmepumpen
- Dachklimagerate

- Riickkiihler

Befeuchten

- Dampfbefeuchtungssysteme

- Zerstaubungssysteme

- Verdunstungssysteme

- Wasseraufbereitung/-behandlung

Entfeuchten
- Raumentfeuchtungsgerate
- Bautrocknungsgerate

Unterstlitzung und Beratung bei der Auslegung,
Planung, Montage und Inbetriebnahme

Umfassendes, optimal abgestimmtes Sortiment
energieeffizienter Gerdte

Piinktliche und zuverldssige Lieferung
auf die Baustelle

Schweizweit flichendeckendes Verkaufsnetz:
13 Abholfilialen und ein engmaschiges Netz von
Beratern, Verkaufsmitarbeitern im Aussen- und
Innendienst

Mithilfe oder Ubernahme der Montage und
Inbetriebnahme

Notfalldienst und Stérungsbehebung mit
umfassender Ersatzteil-Logistik

Unterstiitzung und Beratung bei der Auslegung,
Planung, Montage und Inbetriebnahme

Umfassendes, optimal abgestimmtes Sortiment
energieeffizienter Gerate

Plinktliche und zuverlassige Lieferung
auf die Baustelle

Schweizweit flichendeckendes und eng-
maschiges Netz von Beratern, Verkaufs-
mitarbeitern im Aussen- und Innendienst

Notfalldienst und Stérungsbehebung
mit umfassender Ersatzteil-Logistik

Ferntiberwachung

Umfassendes, optimal abgestimmtes Sortiment
energieeffizienter Gerdte

Piinktliche und zuverldssige Lieferung
auf die Baustelle

Flachendeckendes Verkaufsnetz

Unterstlitzung und Beratung bei der Auslegung
und Planung energieeffizienter Systeme —vom
Einfamilienhaus bis zum Grossprojekt; speziell
ausgebildete System- und Ingenieurberater

Umfassende Wartungs- und Serviceleistungen
24h/365 Tage fir die ganze Haustechnik;
massgeschneiderte Service-Pakete fiir den Profi;
Uber 300 Servicetechniker schweizweit im Einsatz

Unterstiitzung und Beratung bei der Analyse
der gebdudetechnischen Investitions- und
Betriebskosten — bei Neubau, Kauf, Verkauf und
Erneuerung; vom Einzelobjekt bis zum
schweizweiten Portfolio

Schulungen fiir Hauswarte und technischer
Gebaudeunterhalt

=> Verkauf nur Gber den lokalen Installateur

Fiir Planer, Ingenieure und Architekten Fiir professionelle Liegenschaftsverwalter Fiir private Liegenschaftsbesitzer

Umfassende Wartungs- und Serviceleistungen
24h/365 Tage fur die Heizung und die Warm-
wasser-Versorgung; lUiber 300 Servicetechniker
schweizweit im Einsatz

Massgeschneiderte Service-Vertrage
fur Betriebskosten ohne Uberraschungen

Beratung bei energetischen Sanierungen

=> Verkauf nur Gber den lokalen Installateur



Tiire auf fiir den Teddington-Tiirluftschleier.

des Bains in St. N n ein 100=jahrige, glanzve le Ve gangenheit
an und verspricht seine ' freundschaft vom Besten. Um

sich in einem der k | I zu fiihlen, spielii"‘a._uch GEH
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Eindruck.

Wochenende zu gewinnen
In Zusammenarbeit mit dem Kempinski
Grand Hotel des Bains in St. Moritz verlost
«Blue Gazette» ein Wochenende (zwei
Nachte) fiir zwei Personen. Der Gutschein
~ fuir den Wochenendaufenthalt ist ein Jahr
ab Ausstelldatum giltig. An einzelnen
Daten sind gewisse Buchungseinschran-
kungen zu beachten.

Teilnahme mit angefligter Postkarte oder
E-Mail: ch.klima@waltermeier.com
Einsendeschluss ist der 31. Marz 2008.

Uber den Wettbewerb wird keine Korrespondenz gefiihrt.
Der Gewinner oder die Gewinnerin wird direkt benachrich-
tigt. Die Teilnahme ist fiir alle «Blue Gazette»-Leserinnen
und -Leser ausser den Mitarbeitenden von Walter Meier
und deren Angehdrigen méglich.




ERIC LANGNER
Marketing Services

Wer im Kempinski Grand Hotel des Bains in
St. Moritz vorfahrt, wird bereits vor den Ttiren
von zahlreichen Angestellten herzlich will-
kommen geheissen. Das Gepack wird ab-
genommen, das Auto weggefahren. Durch
den festlich dekorierten Eingang gelangen
die Gaste in die Lobby des Hotels. Dabei
durchqueren diese auch einen unsichtbaren
Schleier, der bereits jetzt fir Warme sorgt,
welche den Gast wahrend seines Aufenthalts
dank der Aufmerksamkeit von Hotelleitung
und -angestellten begleiten wird.

Keine Chance fiir kalte Luft

Unmittelbar hinter der Eingangstur ist ein
Tarluftschleier angebracht, der im Winter
sanft warme Luft in den bis zu den Innen-
tlren reichenden Vorraum blast. Damit un-
terstitzt dieser nicht nur den ebenfalls vor-
handenen Heizkorper, um den Raum zu
heizen, sondern verdrangt die mit den Gasten
einziehende kalte Luft wieder ins Freie. Zu-
dem sorgt er mit seinem warmen Luftstrom
dafiir, dass beim Offnen der Innentiir keiner-
lei kalte Luft in die Lobby des Hotels gelangen
kann. Die Gaste flihlen sich bei der Ankunft
und beim Aufenthalt im Eingangsbereich
wohl, genauso die Mitarbeitenden im Hotel.

Im Sommer funktioniert der Turluftschleier
genau umgekehrt. Sollte es im Freien wirklich
heiss werden, was eine Kihlung der Innen-
raume zur Folge hatte, sichert beim Eingang
ein kuhler Luftstrom die angenehmen Innen-
temperaturen und verbannt die Hitze nach
draussen. Der Turluftschleier funktioniert als
unsichtbare Wand, die beim Ubergang zwi-
schen innen und aussen daflir sorgt, dass
trotz der Offnung des Durchgangs in den
Raumen des Hotels konstanteinangenehmes
Klima herrscht. Willkommener Nebeneffekt:
Auch Insekten meiden diesen unsichtbaren
Schleier und konnen so nicht in das Innere
gelangen. ]

Fiir einen warmen Empfang im Kempinski Grand Hotel des Bains sorgen Mitarbeitende vor und der Tiirluftschleier hinter der Eingangstiir.

«DER GESAMTUBERBLICK ERMOGLICHT
DIE OPTIMALE AUSWAHL»

INTERVIEW: ERIC LANGNER
Marketing Services

Mario K. Scheiwiler ist bei Walter Meier als
Productmanager fur die Teddington-Turluft-
schleier verantwortlich. «Blue Gazette» hat
ihn in St. Moritz zum Interview getroffen.

«Blue Gazette»: Welcher Tiirluftschleier
wurde fiir den Einsatz im Hotel Kempinski
gewahlt?

Mario K. Scheiwiler: Innerhalb unseres
Sortiments von Teddington-Turluftschleiern
unterscheiden wirdrei Gruppen: «Business &
Job», «Design» und «Industrie». Fir welches
Modell man sich entscheidet, hangt von ver-
schiedenen Faktoren ab. Dazu gehoren etwa
das Gebaude selbst, die Gebaudehille oder
welche Art von Tiuren verwendet wird. Erst
der Gesamtuberblick ermdglicht die optima-
le Auswahl. Die Abklarungen nehmen wir in
enger Zusammenarbeit mit dem Architekten,
dem Ingenieur oder dem Kunden vor. Hier im
Hotel Kempinski haben wir ein Modell aus der
Reihe «Business & Job» installiert.

Um die richtige Losung zu finden, braucht es Teamarbeit (v.l.n.r.): Peter Blickenstorfer, Leiter
Technik Hotel Kempinski, sowie Eric Granwehr und Mario K. Scheiwiler, beide Walter Meier.

Was ist das Besondere an diesem Modell?

Es ist ein stehender Turluftschleier, der Uber
dieselbe Hohe verfugt wie die Eingangsture.
Dadie Decke in diesem Zwischenraum relativ
hoch ist, haben wir ein vertikales statt ein ho-
rizontales und oberhalb der Tiire eingebautes
Gerat empfohlen. Dies hat den Vorteil, dass
die Luft fir die Abschirmung bereits ab dem
ersten Zentimeter Uber Boden aktivsein kann
und uber die ganze Turbreite eine gleichmas-
sige Wirkung erzielt. Bei horizontal einge-
bauten Tlrluftschleiern ist wesentlich mehr
Energie flr den Transport der warmen Luft
bis zum Boden notwendig.

Wie oft muss ein Tiirluftschleier gewartet
werden?

Wir empfehlen, das Gerat und die Steuerung
mindestens einmal pro Jahr, kurz vor der
Heizperiode, von einer Fachperson auf die
Grundfunktionen zu kontrollieren.
Besonders wichtig ist, dass die Filter regel-
massig gereinigt werden, um so immer fur
eine optimale Durchstromung der Luft durch
das Gerat zu sorgen.

Worauf muss der Kunde sonst noch achten?

Bei baulichen Veranderungen im Eingangs-
bereich muss immer auch die Funktion des
Turluftschleiers neu beurteilt werden. Wird
zum Beispiel die Ture ersetzt, kann dies auf
den Einbau, zum Beispiel horizontal oder ver-
tikal, und den Standort des Gerates einen
Einfluss haben.

Was ist die Lebenszeit eines solchen
Gerates?

Bei regelmassiger Wartung und Reinigung
kann ein Turluftschleier mehr als 15 Jahre im
Einsatz stehen.

Wie schitzen Sie ganz allgemein den Markt

in diesem Bereich ein?

Turluftschleier sind sehr begehrt. Wir ver-
zeichnen in diesem Segment eine steigende
Nachfrage. Eine erfreuliche Zunahme ver-
zeichnen wir bei Losungen mit vollautoma-
tischen Infrarot-Steuerungen. Diese Systeme
werden durch unsere Servicetechniker in Be-
trieb genommen und arbeiten anschliessend
vollautomatisch nach Aussen- und Raum-
temperatur. [

Wohlfiihlort

zwischen Tradition und Moderne

1864 wurde das «Grand Hotel des Bains»
in St. Moritz-Bad er6ffnet. Es beherbergte
damals 50 Gastezimmer, zwei Speisesale,
Gesellschaftszimmer, Wirtschaftsraume
und Stallungen. Um das Kurhaus wurde
ein grossziigiger franzosischer Park fir die
Gaste errichtet. Erste Umbauten des Ge-
baudeswurden 1887 vorgenommen, 1906
und 1927 folgten weitere Anbauten. Wah-
rend einiger Zeit trug das Hotel den Na-
men «Parkhotel Kurhaus» und prasentierte
sich bis 2001 als Viersternehotel.

Die umfangreichen Umbauten, die dem
Hotel sein heutiges Aussehen geben, be-
gannen im Oktober 2001. Der urspring-
liche Name wurde wieder aufgegriffen.
Das Kempinski Grand Hotel des Bains wur-
de innerhalb von 14 Monaten vollstandig
renoviert. Dabei wurden insgesamt 80
Millionen Franken investiert.

Das heutige Luxushotel prasentiert sich
als hochalpines SPA & Resort, in dem Ent-
spannung und exklusive Behandlungen
auf 2500 Quadratmetern im Kempinski
High Alpine Spa im Vordergrund stehen.
Zudem verfligt das Hotel liber modernste
Fitness- und Sportanlagen, den Kempi Kids
Club, die hoteleigene Skischule Alpine
Sports, den Mountainbike-Verleih, drei Ho-
telrestaurants, das Park Café im Hotelpark
und mehrere Konferenzraume. Das exklu-
sive Bergrestaurant Chesa Chantarella ver-
vollstandigt das Angebot. 2007 wurde das
Hotel unter anderem mit dem World Tra-
vel Award 2007 «Switzerland’s Leading
Hotel» und dem World Travel Award 2007
«Switzerland’s Leading Spa Resort» ausge-
zeichnet.

Weitere Informationen:
www.kempinski-stmoritz.ch




NEUE PRODUKTE

EIN DESIGN, EINE PHILOSOPHIE

Im Juli 2007 hat Walter Meier das neue Heizkessel-
sortiment GT/GTU 330-530 eingefiihrt. Auffalligste
Anderungen zu den Vorgingermodellen sind die
Designanpassung auf die Farbkombination Weiss/
Gelb sowie die Integration der neuen Regelung

«Diematic-m3»,

Leistungsdaten
GT/GTU 330: Leistung von 55-232 kW
GT/GTU 430: Leistung von 188-550 kW

GT/GTU 530: Leistung von 300-935 kW

{II‘J

Monteur bei der Installation der Enthartungseinheit
«Permasoft 5000». (Bilder: ZVG)
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JOSEF DERUNGS

Product Manager

Mit der Einfihrung des neuen Heizkesselsor-
timents GT/GTU 330-530 im Juli 2007 wurde
die Designanpassung abgeschlossen, die
2002 mit der Einflihrung des GT/GTU 120 an-
gefangen hatte. Auffallig ist dabei, dass das
Uberarbeitete Sortiment neu in den Farben
Weiss und Gelb erscheint. Gleichzeitig wur-
den die Regelung «Diematic m-Delta» sowie
das Kesselschaltfeld «K» durch die folgenden
drei Schaltfelder abgelost: die «Diematic-
m3»-Regelung, das «K3»-Schaltfeld fur
Kaskadenanlagen und das «S3»-Schaltfeld
flir Anlagen ohne Regelung oder fir die An-
steuerung einer Fremdregelung.

_9)

Der neue Gas-Wand-Brennwert-
kessel «De Dietrich MCR 18S».

Wesentliche Vorteile

Diese Neuerungen bringen einige Vorteile
mit sich. In erster Linie verfligt das ganze Pro-
duktsortiment Uber ein einheitliches Design.
Die Regelung basiert auf der gleichen Philo-
sophie wie bei der «Diematic 3»-Regelung bei
den kleineren Kesseln. Dabei konnen bis zu
drei Mischerkreise direkt auf die Regelung
«Diematic-m3» angeschlossen werden. Ins-
gesamt konnen samtliche angeschlossene
Komponenten Uber das «Diematic-m3»-

Zwei Modelle aus dem
«GT/GU 330-530»-Sortiment. (Bilder: ZVG)

Schaltfeld geregelt werden. Der Umstand,
dass bei diesem Sortiment dieselben Zube-
horkomponenten wie bei der «Diematic 3»
verwendet werden, erleichtert die Bedienung,
die Lagerhaltung und den Service. Zudem
kann ebenfalls bei Kaskadenanlagen das
«K3»-Schaltfeld mit bis zu drei Mischer-
kreisen bestlickt werden. ]

KOMPAKT
UND SPARSAM

Mit dem «De Dietrich MCR 185» hat Walter Meier
(Klima Schweiz) neu einen kompakten und sparsamen
Gas-Wand-Brennwertkessel fiir ein optimales Heizen

im Sortiment.

PETER EULER
Product Manager Gas

Eine bis 19 kW modulierende Leistung und
ein Wirkungsrad bis 109 Prozent erméglichen
im Vergleich zu konventionellen Heizkesseln
Energieeinsparungen von 15 bis 25 Prozent.
Der neue Gas-Wand-Brennwertkessel «De
Dietrich MCR 18S» Uiberzeugt aber auch dank
seinen attraktiven Dimensionen (H 67 x B 40
x T 30 cm) — er ist der kompakteste Heiz-
kessel seiner Klasse.

Weniger Kalk dank «Permasoft»

Die hohe Zuverlassigkeit wird mit dem Pre-
mix-Modulationsbrenner und dem spiralfor-
migen Edelstahlwarmetauscher erreicht, der
einen guten Widerstand gegen Korrosion
und hohe Temperaturvariationen bietet. In
Regionen mit hartem Wasser ist eine Was-
serenthartung notig. Der Kalk wird beim
Einflllen des Wassers Uber die Enthartungs-
einheit «Permasoft 5000» mittels lonisation
zurlickbehalten.

Alle Installationskomponenten sind im
Heizkessel integriert. Dazu gehoren eine
Zweistufen-Umwalzpumpe, ein Differenz-
druck-Bypass, ein Dreiweg-Umschaltventil
Heizung/Warmwassererzeugung, ein Si-
cherheitsventil, ein Expansionsgefass, ein
Manometer, zwei Entllfter, ein Siphon und
ein Abgastemperatursensor mit Sicherheits-
funktion.

Energiekosten sparen

DieRegelungSR1000 steuertdie Warmevertei-
lung des gleitenden Heizkreises und des Was-
serwarmers. Fir die Warmwasserproduktion
steht ein modifizierbares Tagesprogramm zu
Verfugung, fur den Heizkreis zwei Wochen-
programme, wovon eines angepasst werden
kann. Der MCR verfuigt im Weiteren tber eine
Schaltuhr mit Kalender, automatischer Som-
mer-/Winterzeit-Umschaltung und Nachtab-
senkung. Die Heizkreistemperatur ist abhan-
gig von der Witterung. Die Warmeerzeugung
wird Uber das mit sechs Schaltknopfen aus-
gestatte Kesselschaltfeld gesteuert, der Funk-
tionszustand oder Fehlermeldungen werden
auf dem grossen LCD-Display angezeigt.

Die auf dem Rahmen vormontierten Abstell-
organe ermoglichen die einfache Montage
und Installation. Der 29 Kilogramm schwere
Kessel wird am Rahmen aufgehdngt und
mittels der Verschraubungen der Abstell-
organe an die Installation angeschlossen. Es
passen Wasserwarmer zwischen 130 und
400 Litern zum Kessel, die den Endkunden
den gewlinschten Komfort ermoglichen. =
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LUFT/WASSER-WARMEPUMPE

AM/ARME AUS'D
UMGEBUNGSLUET

Auf dem Areal der Kantonsschule Schaffhausen wurde 2005 ein Neubau fiir die
Diplommittelschule erstellt. In Partnerschaft mit der Hutter Warmesysteme AG
hat die Walter Meier fiir den Minergie-Bau eine Luft/Wasser-Warmepumpe
installiert, welche optimal in das bereits bestehende Heizsystem der Kantons-
schule eingefiigt werden konnte.

ERIC LANGNER
Marketing Services

Der Neubau der Diplommittelschule (DMS)
auf dem Areal der Kantonsschule Schaffhau-
sen seifurdie beteiligten Firmen eine Heraus-
forderung gewesen, bestatigt Stephan Fendt
von der Hutter Warmesysteme AG. «Noch
wahrend des Baus haben neue kantonale
Richtlinien dazu gefuhrt, dass der Neubau
gemass Minergie-Standard ausgefihrt wer-
den musste. Zusatzlich durften am bestehen-
den Bau der Kantonsschule nur geringfligige
Anderungen vorgenommen werden, weil die
vom Architekten Walter Forderer geplanten
Bauten vom Heimatschutz besonders im
Auge behalten wurden.»

In bestehendes Heizsystem integriert

Als Folge davon musste nicht nur ein Heiz-
system gefunden werden, das dem Minergie-
Standard entsprach, sondern sich zusatzlich
auch in das bestehende Heizsystem der Kan-
tonsschule einfligte. Dieses hangt an einem
Nahwarmeverbund, der von einem Gas-
Blockheizkraftwerk gespeist wird. «Nach
einigen Abklarungen stand fir mich fest,
dass nur eine Luft/Wasser-Warmepumpe in
Frage kommt», erkldart Stephan Fendt. Und
nur an einem Ort auf dem ganzen Areal
schien der Einbau moglich zu sein. «Es ist ein
Gerate- und Aufbewahrungsschuppen, der

gerade Uber den notigen Platz fur die relativ
grosse Anlage verfligte.» Aufgrund der Vor-
gaben der Bauherrschaft konnten Luftan-
saugung und -auslass nur uUber bereits be-
stehende Fenster angebracht werden.»

Gemeinsam mit Cyrill Waibel, Systemberater
Heizen bei Walter Meier, hat Stephan Fendt
die Anlage ausgewahlt. «Damals hatten wir
diesen Typ jedoch noch gar nicht definitiv in
unser Sortiment aufgenommen», bestatigt
Waibel, «ausserdem stand uns nur eine sehr
kurze Lieferzeit zur Verfligung.» Die Anlage
konnte im Werk in Deutschland bestellt und
in der Schweiz von Walter Meier auf die Ver-
haltnisse in Schaffhausen angepasst werden.
«Dazu gehorte etwa, dass die Regelung spezi-
ell konzipiert werden musste, da die Ansteu-
erung zentral Uber das bereits bestehende
System der Kantonsschule erfolgen sollte.»
Im April 2005 wurde die Luft/Wasser-Warme-
pumpe innerhalb einer Woche eingebaut.
«Und seither lauft sie bestens», fligt Stephan
Fendt an.

Besprechung vor Ort: Installateur Stephan Fendt
und Cyrill Waibel, Systemberater Heizen bei
Walter Meier. (Bild: EL)

L
Luft/Wasser-Warmepumpe

Im Neubau der Diplommittelschule
Schaffhausen wurde eine Oertli «WB
16LCI-T» Luft/Wasser-Warmepumpe mit
einer Leistung von 30.2 kW (A2/W35)
installiert.

Es handelt sich um eine Warmepumpe mit
Koaxial-Kondensator, Cu/Al-Verdampfer,
zwei Vollhermetik-Kompressoren, geregel-
ter Abtaueinrichtung durch Heissgasum-
kehrung (COP bei A2/W35 = 3.1).

Kennzahlen zur Anlage: Energiebezugs-
flache = 2981 m?, Heizwarmebedarf (mit
Standardluftwechsel) = 133 MJ/m? x a,
errechnete Energiekennzahl 38,6 kwWh/m?
X a (Resultat Minergie-Nachweis), Anteil
L/W-WP des Gesamtenergieverbrauches

62 %.

Unproblematisch, wartungsfrei

und umweltfreundlich

Fir Fendt ist das System der Luft/Wasser-
Warmepumpe ein geradezu ideales System:
«Es ist unproblematisch, relativ wartungsfrei
und umweltfreundlich.» Er selbst hat schon
viele vergleichbare Systeme eingebaut, vor
allem in Einfamilienhdusern. «Gerade in die-
sem Segment ist sie sehr beliebt. Ein weiterer
Vorteil besteht nicht zuletzt auch darin, dass
sie keine amtlichen Messungen erfordert und
so die Servicekosten tief gehalten werden
konnen.» [



NEUE PRODUKTE

DAS ABGAS-POTENTIAL NUTZEN

Abgaswirmetauscher holen aus den Abgasen eines Ol-, Gas- oder Kombibrenners
das Maximum heraus und sorgen so fiir eine bessere Energie- und Okobilanz.
Walter Meier empfiehlt dabei besonders die Bomat-Abgaswarmetauscher, die
dank der Keramik-Bestandteile keine Schwermetalle ins Kondensat abgeben

und eine optimale Warmeiibertragung ermoglichen.

homal

Der Bomat-Abgaswarmetauscher. (Bild: ZVG)

RETO KOLLER

Product Manager Warmeabgabe

Mit Metalplast Compact bietet Walter
Meier ein bewdhrtes Fussbodenheizungs-
System an, das sich fur Renovationen genau-
so eignet wie im Neubau. Compact oeko un-
terscheidet sich im Vergleich zu Compact
plus darin, dass die Systemplatten nicht aus
Polystyrol, sondern aus biologischen und
gutegepriften Holzfaserplatten bestehen.
Diese dienen als Warme- und als optimierter
Schallschutz, was besonders in Holzhausern
positiv zum Tragen kommt. Neu wurden fur
diese Systeme besondere Aufbaukonstrukti-
onen entwickelt, welche eine Gesamtaufbau-
hoéhe — von der Isolation bis zur Oberkante
des Bodenbelags — von lediglich 50 mm fir
alle Uiblichen Bodenbelege ermoglichen.

Tiefer Energieverbrauch, hoher Komfort

Der grosse Vorteil liegt darin, dass es sich bei
Metalplast Compact um ein schnell reagie-
rendes System handelt, das somit bei hochst-
moglichem Komfort besonders energieeffizi-
entist. Dieser bedarfsgerechte Energieeinsatz
zahlt sich fir den Eigentimer oder den Mie-

MARTIN OGGIER, Product Manager
Abgaswarmetauscher/Brenner/Systemtechnik

Abgase aus Ol-, Gas- oder Kombibrennern
enthalten Wasserdampf, der aus den Brenn-
stoffen selbst sowie aus der Verbrennungs-
luft stammt. Durch das Auskondensieren
dieses Wasserdampfes aus dem Abgasstrom
kann die Kondensationswarme genutzt wer-
den. Dies ermoglicht ein Abgaswarme-
tauscher. Indem die Abgase von 160 auf rund
50 Grad Celsius abgekihlt werden, kann
Energie von sensibler und latenter Warme
zuriickgewonnen werden. Auch 6kologisch
hat der Einbau eines Warmetauschers
positive Folgen: Bis zu 15 Prozent weniger
CO, und bis zu 60 Prozent weniger Schwefel-
verbindungen werden in die Umwelt abge-
geben. Zudem reduziert ein Abgaswarme-
tauscher die Auskihlverluste und die
Gerauschemissionen. Ein weiterer Vorteil
besteht darin, dass statt eines Chromstahl-
kamins eine Abgasleitung aus Kunststoff
installiert werden kann, was sich punkto
Kosten und Wartung auszahlt.

Keine Schwermetalle im Kondensat

Walter Meier setzt bei den Abgaswarmetau-
schern besonders auf die Produkte des welt-
weit fihrenden Herstellers Bomat. Diese
kénnen flr die gesamte 28-teilige Kesselreihe
(Ol, Gas, Kombi) von 16 bis 1000 kW einge-
setzt werden. Sie eignen sich genauso fir
Neubauten, Sanierungen sowie flr die Nach-
ristung bestehender Anlagen. Im Gegensatz

zu anderen Herstellern setzt Bomat ganz auf
korrosionsfreie Keramik. Dies hat den Vorteil,
dass im Gegensatz zu Warmetauschern aus
Edelstahl keine umweltbelastenden Schwer-
metalle ins Kondensat abgegeben werden.

Mit zum Lieferumfang der Bomat-Abgas-
warmetauscher gehort das Sicherheitsschalt-
feld mit Abgas- und Heizwassertempera-
turbegrenzer, Stromungswachter, Abgas-
thermometer, Pumpensteuerung sowie
Kontrollleuchten fur Betriebs- und Fehler-
diagnosen. Flr eine optimale Energie-
nutzungsind die Warmetauscherisoliert und
mit einem stabilen, weissen Stahlgehau-
se umgeben. Optional bietet Walter Meier
Zubehor wie abgasseitige Ubergangsstiicke,
hydraulische Komponenten, Neutralisati-
onsanlagen fir das Kondensat sowie Abgas-
systeme aus Kunststoff (PP) an.

Die Abgaswarmetauscher von Bomat sind
bereits Gber 10000 Mal in ganz Europa
eingebaut worden und sind entsprechend
begehrt. Dies nicht zuletzt auch wegen der
geringen abgas- und wasserseitigen Wider-
stande, der kurzen Amortisationszeit, dank
des hohen Wirkungsgrads sowie der einfach
durchfuihrbaren Reinigung durch den Kamin-
feger. L]

DAS FUSSBODENHEIZUNGSSYSTEM
FUR ALLE BELAGE

«Metalplast Compact» ist ein bewahrtes Fussboden-
heizungssystem, das im Neubau genauso zur Anwen-
dung kommt wie bei Renovationen. Es zeichnet sich
dank des Einsatzes mit allen moglichen Bodenbelagen
durch eine hohe Flexibilitat aus.

teraus. Dietiefe Aufbauhohe und das geringe
Gewicht sind zwei weitere Pluspunkte von
Metalplast Compact. Nicht zuletzt sind da-
mitverschiedene Bodenbeldge beiidentischer
Aufbauhdhe beliebig miteinander kombinier-
bar: Fliesen, Parkett, Teppiche, Dielen, Kunst-
stoffbeldge oder Laminat.

Metalplast Compact wird mehrheitlich als
Trockenbausystem eingesetzt, dadurch wird
keine zusatzliche Feuchtigkeit in das Gebaude
eingebracht. Aus diesem Grund bendtigt das
System auch keine langen Trocknungszeiten
und ist sofort begeh- und benutzbar. ]

Das «Metalplast Compact»-Fussboden-
Heizungssystem am Beispiel eines Neubaus
in Hettlingen ZH. (Bild: René Lamb)
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tFFIZI

NEUE PRODUKTE

Der CP3-Pro gehort zur neusten Generation der Elektroden-Dampfluftbe-
feuchter der Walter Meier. Er arbeitet absolut hygienisch, erzeugt drucklosen,
mineralienfreien Dampf und kann mit normalem Trinkwasser betrieben werden.
Die Dampfleistung der Befeuchter fiir Kanaleinbau mittels Dampfverteilrohren
oder Direktraum-Aufstellung reicht von 4 bis 90 Kilogramm pro Stunde.

ENTER UND

SPARSAMER BEFEUCHTER

+

cP3

Schlichtes Design, raffiniertes
Innenleben: Elektroden-Dampfluft-
befeuchter CP3-Pro. (Bilder: ZVG)

PHILIPP RITTERMANN
Product Manager Befeuchten

Auch im Bereich Luftbefeuchtungsetzt Walter
Meier ganz auf modernste Technologien. Mit
dem Elektroden-Dampfluftbefeuchter CP3-
Pro ist ein innovatives Produkt entwickelt
worden, das den Marktanforderungen in op-
timaler Weise Rechnungtragt. Der Dampfluft-
befeuchter kann dabei mittels Dampfverteil-
rohren fur den Kanaleinbau oder mit einem
Fan-Aufsatz fir die Direktraum-Aufstellung
eingesetzt werden. Im Vergleich zu den
gangigen, am Markt erhaltlichen Produkten
bietet der CP3-Pro nebst optimalem Preis-
Leistungs-Verhaltnis wesentliche Neuheiten.

Intelligentes Wasser-Management

Im CP-3 ist eine robuste Abschlammpumpe
integriert, durch welche der Befeuchter
schneller auf schwankende und variable An-
forderungen reagieren kann, bei optimierter
Stabilitat der Dampfproduktion. Zusatzlich
wird die notige Abschlamm-Menge des Was-
sers genau gesteuert und eingehalten; der
Wasserverbrauch wird so auf einem absolu-
ten Minimum gehalten.

Neuartige Steuerung

Die Steuerung enthalt eine Echtzeituhr mit
Datum und Timer-Funktionen. So wird es
moglich, die Dampfproduktion exakt den je-
weiligen Bedirfnissen anzupassen. Befeuch-
tungszyklen werden automatisch und auf
die Minute geplant und kontrolliert. Daraus
resultiert eine bestmogliche Wirtschaftlich-
keit mit geringsten Betriebskosten. Befeuch-
tet wird nur dann, wenn Befeuchtung ge-
braucht wird.

Maximale Betriebssicherheit

Eine weitere Neuentwicklung beim CP3-Pro
bildet der vereinfachte «Plug & Play»-Dampf-
anschluss fur eine einfachste Montage des
Dampfschlauches. Die optionale Kondensat-
falle beugt dem bekannten «Geysir-Effekt»
vor und tragt so erheblich zu Betriebssicher-
heit und einem stabilen Befeuchtungsbetrieb
bei.

Einfache Wartung spart Kosten

Die durchdachte Anordnung der Komponen-
ten im Gerat garantiert eine schnelle, ein-
fache und kostenglinstige Wartung. Der Ein-
und Ausbau des Dampfzylinders kann nun
mit einem Handgriff erledigt werden. Dank
der kompakten Abmessungen findet der
CP3-Pro zudem praktisch tberall Platz. ]

Klein, aber oho
Der CP3-Pro zeichnet sich auch durch
seine kompakten Masse aus:

CP3-Pro fiir Leistung bis 15 kg/h Dampf:
407 x 690 x 278 mm (BxHXxT)
CP3-Pro fir Leistung bis 90 kg/h Dampf:

520 x 740 x 347 mm (BxHxT)




Warmepumpe mit Geocooling

Bei Lundin Petroleum in Vésenaz steht eine
Walter Meier PICO-80-FC-ST Warmepumpe
mit Geocooling im Einsatz. Diese besteht
aus einem Kondensator fur die Warme,
einem Kondensator fir die Geothermie,
einem Verdampfer fir die Kiihlung, einem

«Freecooling»-Kreislauf sowie einer kom-
pletten Steuerung, die eine Ferniiber-
wachung und Ferndiagnostik (Funktion
und Energie) erlaubt. Verbunden ist diese
mit 11 Erdsonden, die bis 170 Meter in die

B Tiefe reichen.

WARMEPUMPE MIT GEOCOOLING

DIE «GEO-COOLE»
WARMEPUMPE

Bestes Zusammenspiel mit optimalem Ergebnis:
Warmepumpe mit Geocooling von Walter Meier.
(Bilder: René Lamb)

Im Biirogebdude der Lundin Petroleum in Vésenaz sorgt eine massgeschneiderte
Warmepumpe mit Geocooling fur Warme und Kalte. Wie es dazu gekommen

ist und was das Besondere an dieser Anlage ist, verrat Ingenieur Bruno Schmid
im Interview mit der «Blue Gazette».

INTERVIEW: ERIC LANGNER
Marketing Services

Der Anfang war die Idee. Und ein Auftrag der
Lundin Petroleum, einer international tatigen
Olférderfirma, die in Vésenaz bei Genf vor
zweiJahren ihr neues Blirogebaude bezogen
hat. Um seine Vision in die Realitat umzuset-
zen, war es fur Ingenieur Bruno Schmid von
der SB technique in Genf klar, dass dies keine
Anlage von der Stange sein konnte, sondern
seinen Vorstellungen entsprechend gebaut
werden musste.

«Blue Gazette»: Herr Schmid, zu Beginn
waren Sie skeptisch, als Sie vor iiber zwei
Jahren mit Axair Kobra fiir die Anlage in
Vésenaz ins Gesprach kamen. Warum?
Bruno Schmid: Natirlich habe ich die friihere
Axair Kobra respektive heutige Walter Meier
gekannt und wusste auch, dass sie Uber eine
grosse Palette an Produkten verfligte. Ich
konnte mir allerdings nicht vorstellen, dass
sie mir genau das liefere, was ich wollte.

Und warum haben Sie lhre Meinung

doch gedndert?

Herr Pittet von der Walter Meier und ich ha-
ben uns mehrmals zu Gesprachen getroffen.
Ich habe ihm meine Idee geschildert, und zu
meiner Uberraschung hat er gesagt, dass er
mir genau eine solche Anlage liefern werde.
Innert 48 Stunden habe ich von ihm eine Of-
ferte erhalten — der Umsetzung stand nichts
mehr im Wege.

Was war an lhren Vorstellungen

so besonders?

Wir sind ein Ingenieurblro, das Energie in
einem vernetzten Zusammenhang betrach-
tet. Wir sind Uberzeugt, dass mit einer ganz-
heitlichen Vorgehensweise im Bau noch viel
mehr erreicht werden konnte, als bisher
getan wird. Einfach eine Heizung oder ein
Klimagerat aufzustellen, reicht meiner Mei-
nung nach nicht. Ich bin zudem Uberzeugt,
dass wir kein «Energieproblem» haben, son-
dern Uber genuigend Energie verfigen. Wir
missen mit der Energie nur richtig umgehen,
sie wertschatzen und sie auf eine neue Art
und Weise uns zunutze machen.

In enger Zusammenarbeit haben Ingenieur Bruno Schmid (rechts) und Rémy Pittet, Walter Meier Filialleiter
Genf, die Warmepumpe mit Geocooling Realitit werden lassen.
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Und wie sieht dieser neue Umgang

am Beispiel der Anlage in Vésenaz aus?

Bei der Lundin Petroleum steht eine Anlage
im Keller, welche grob gesagt Kalte und War-
me im Laufe des Jahres immer wieder aus-
gleicht. Es ist eine Warmepumpe mit 11 Erd-
sonden, die in 170 Meter Tiefe reichen. Im
Sommer holen wir 14 Grad Celsius kaltes
Wasser aus der Erde und lassen es direkt tiber
eine Kuhldecke zirkulieren. Die entzogene
Warme flhren wir wieder zurlick in die Erde,
wo diese gespeichert wird. Im Winter entzie-
hen wir die gespeicherte Warme mittels der
Warmepumpe, geben diese an das Heizungs-
wasser ab, um Uber die Kuihldecke respektive
die Flachenheizung die Raume zu heizen.
Durch den Heizungsprozess und den Entzug
der Warme wird das Wasser inden Erdsonden
abgekihlt, um die Kalte im Sommer wieder
dem Gebaude zur Verfugung zu stellen. Es
ist alles ein einziges System, das sich selbst
ausgleicht.

Welches sind die gréssten Probleme

eines solchen Systems?

Das Speichern im Boden. Es braucht gewisse
Voraussetzungen bei der Bodenbeschaffen-
heit, damit dies funktioniert. Eine grosse Her-
ausforderung flr den Betrieb dieser Anlage
stellt jedoch auch die Glasfassade des Gebau-
des dar. Diese ist zwar sehr asthetisch, aber
gemass unserem ganzheitlichen Verstandnis
vom Architekten falsch respektive nicht ver-
netzt geplant. Wir missen diesen Minus-
punkt mit unserer Technologie wieder auf-
fangen. Problematisch sind aber auch
Computerraume, die stark gekihlt werden
mussen. Doch auch diesem Umstand konn-
ten wir mit Anpassungen bei der Anlage
Rechnung tragen.

ERIC LANGNER
Marketing Services

Unzahlige Menschen haben in den letzten
Jahren seine Expeditionen in den Medien und
im Internet mitverfolgt und oft mitgefiebert,
wenn seine Reisen in die kaltesten Regionen
der Welt in kritische Phasen kamen. Thomas
Ulrich war auch letztes Jahr wieder unter-
wegs —und zwar dusserst erfolgreich. Fiir die
Leistungen auf ihrer «Franz Josef Land Expe-
dition» wurden er und sein norwegischer
Partner vom National Geographic Adventure
Magazine als «Adventurer of the Year 2007»
ausgezeichnet. Eine Ehre, die bisher noch kei-
nem Schweizer zuteil wurde.

Und wie funktioniert die Anlage

seit Inbetriebnahme?

Sehr gut. Wir sind positiv tberrascht, dass in
der Praxis alles so herausgekommen ist, wie
wir es angenommen hatten. Und auch vom
Kunden haben wir die Riickmeldung bekom-
men, dass man mit dieser Technologie zufrie-
den ist und sich die Leute im Gebdude dank
dieser eher sanften Art des Klimatisierens
sehr wohl fiihlen.

Wie schitzen Sie die Marktchancen

eines solchen Systems ein?

Wenn alle am Bau Beteiligten in Zukunft noch
mehr aufeinander abgestimmt planen und
arbeiten, dann werden wir mit dem Thema
Energie besser umgehen konnen. Das System
als solches ist Uberall einsetzbar und eignet
sich zum Beispiel auch flr Einfamilienhauser.
In den letzten zwei Jahren haben wir bereits
mehrere vergleichbare Systeme in Betrieb ge-
nommen. Wichtig scheint mir, dass sich die
Industrie viel mehr in die Konzepte der Inge-
nieure involviert und nicht nur Produkte ab
Stange liefert — genau so, wie wir dies nun
mit Walter Meier erlebt haben. Das ist die
Zukunft. ]

ENGAGEMENT

Herausforderung Glasfassade: das Biirogebdude der Lundin Petroleum in Vésenaz GE.

Mit den Berichten von seinen Expeditionen begeistert Thomas Ulrich nicht nur
zahlreiche Interessierte; seine Erkenntnisse aus den kaltesten Regionen der Welt
machen auch deutlich, wie sich das Klima verandert. Walter Meier unterstiitzt
den Berner Abenteurer und Fotografen. Ende Oktober beginnt eine weitere seiner

erfolgreichen Vortragsserien.

Neue Vortragsserie

Von Oktober 2008 bis Januar 2009 organisiert
Thomas Ulrich eine weitere Schweizer Tour-
nee mit seinem neuen Vortrag. Der Start er-
folgt am 22. Oktober in Matten bei Interlaken.
Das genaue Programm ist auf seiner Internet-
site www.thomasulrich.com zu finden. An
den Veranstaltungen steht neben den leb-
haften Berichten von seinen Reisen aber vor
allem das Klima selbst auf dem Programm.
Dank seiner Erfahrungen «vor Ort» kann
Thomas Ulrich aus erster Hand der breiten
Offentlichkeit von den Folgen des Klimawan-
dels berichten. Wir werden Sie selbstverstand-
lich vor diesen spannenden Abenden in lhrer
Nahe nochmals darauf aufmerksam machen.

Mit an den Nordpol

Wer sich selbst ein Bild von den schonen und
problematischen Seiten der Arktis machen
mochte, kann vom 3. bis 18. April 2008 Tho-
mas Ulrich auf einer ndchsten Expedition an
den Nordpol begleiten. Voraussetzung ist da-
bei eine gute korperliche Grundverfassung.
Insgesamt werden rund 120 Kilometer auf
Ski zurtickgelegt. Mehr Informationen dazu
ebenfalls auf seiner Website. ]

Walter Meier unterstltzt auch in Zukunft den Berner Foto-
grafen, Filmer, Bergsteiger und Abenteurer Thomas Ulrich.
Mehr dazu auf www.waltermeier.com
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ThermMix

ThermMix: Passt tiberall rein.

ERIC LANGNER
Marketing Services

Dass er in Zukunft die Sonnenenergie nutzen
mochte, war fir Karl Oehler aus dem zirche-
rischen lllnau klar, als es darum ging, seine
Heizung zu sanieren. «Ich habe mich deshalb
an einer lokalen Messe bei meinem Installa-
teur Uber die Moglichkeiten aus erster Hand
informiert.» Thomas Haldimann konnte ihm
dank seiner langjahrigen Erfahrung im Be-
reich Solarenergie bestens Auskunft geben
und bot ihm an, einen Augenschein in Oeh-
lers Einfamilienhaus zu nehmen. Angetroffen
hat er vor Ort einen sanierungsbedurftigen
Heizkessel, «der aber nicht mehr reparierbar
war».

Einer der ersten ThermMix

Eine der grossten Herausforderungen fur
Haldimann stellten die engen Platzverhalt-
nisse im Heizraum dar. «Dazu kam, dass Herr
Oehler zwar beim Ol bleiben wollte, sich

1
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SOLARANLAGE MIT THERMMIX

Zahlen & Fakten

—Solaranlage mit 6 Panels auf dem Dach

—Solarspeicher mit einem Volumen
von 950 Litern Heizungswasser

— Integrierter Wasserwarmer mit einem
Volumen von 180 Litern

—ThermMix: Ol-Verdampfungsbrenner,
stufenlos modulierend, Leistung 5 bis
15 kw

E RICHTIGE
KOMBINATION

Eine Solaranlage auf dem Dach, der ThermMix im Keller — fiir Hausbesitzer
Karl Oehler und Installateur Thomas Haldimann die richtige Kombination, um
umweltfreundlich und effizient fiir angenehme Warme zu sorgen.

hauptsachlich aber fiir Sonnenenergie inter-
essierte.» Fiir einen solchen Fall kam fir ihn
nur eine Variante in Frage. «Die Solaranlage
sollte als Hauptsystem installiert werden, die
von einer Olheizung bei Bedarf unterstiitzt
wirde.» Aufgrund des sehr kleinen Raums sei
es allerdings nicht moglich gewesen, den
Speicher flr das Warmwasser sowie eine tb-
liche Olheizung einzubauen. Thomas Haldi-
mann empfahldem Hausbesitzer deshalb die
damals noch ganz neue ThermMix-Technolo-
gie. «Nach Rucksprache mit Dave Surbek von
Walter Meier habe ich herausgefunden, dass
der ThermMix zur Verfugung steht und
schweizweit als einer der ersten dieser neu-
artigen Brennwertkessel im Haus von Karl
Oehler montiert werden kénnte.»

Hausbesitzer, Installateur und Lieferant ei-
nigten sich auf das System und legten den

Die Solaranlage mit sechs Panels ist auch im Winter in Betrieb.
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Fahrplan fir den Einbau fest. «Fir mich be-
stand der grosse Vorteil darin, dass ich alle
Komponenten des Systems aus einer Hand
von Walter Meier bekommen konnte», erklart
Thomas Haldimann. Im Spatsommer 2007
war es so weit. «Die Schwierigkeit war dabei,
den grossen Warmwasserspeicher in den en-
gen Heizraum zu bringen — das war Millime-
terarbeit», so Haldimann weiter. Wie geplant
fand der kompakte ThermMix bestens Platz
an einer der Wande des Raums. «Und so hat-
ten wir sogar fast noch Platz Ubrig.»

Okologisch und wartungsarm

Nach der Installation, die nur gerade einen
Tag in Anspruch nahm, sei das System bes-
tens gelaufen, wie Hausbesitzer Karl Oehler
bestatigt. «Und horen Sie mal», meint er
schmunzelnd und auf den ThermMix deu-
tend, «er macht kaum Gerausche —das ist ein
weiterer Vorteil.» Fur Installateur Thomas
Haldimann ist es das System selbst, das ihn
Uberzeugt. «Flr mich ist es nicht nur die rich-
tige Kombination fur dieses Haus, sondern
ein System, das eine grosse Zukunft hat.» Die
Griinde sieht er unter anderem darin, dass es
sich um eine Okologisch sinnvolle und vor
allem sehr wartungsarme Losung handelt.
«Wann immer moglich werden Heizung und
Warmwasseraufbereitung Uber die Solar-
anlage gespeist, der ThermMix dient lediglich
als Zusatzkomponente, die dann zum Einsatz
kommt, wenn die Leistung der Solarenergie-
gewinnung zu gering ist.» [

Gemeinsam eine optimale Losung im engen
Heizungsraum gefunden: Thomas Haldimann,
Karl Oehler und Dave Surbeck (v.l.n.r.).

(Bilder: EL)
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Klimatisieren

8603 Schwerzenbach
Bahnstrasse 24
Telefon 044 806 48 48

3113 Rubigen
Schulhausgasse 22
Telefon 031 720 41 33

1680 Romont
Route des Barges 2
Telefon 026 651 77 77

1228 Plan-les-Ouates
Ch. du Pont-du-Centenaire
Telefon 022 706 10 10

Heizen

3072 Ostermundigen
Schermenweg 151
Telefon 031939 77 22

9245 Oberbtiren
Industrie Burerfeld 4
Telefon 071 955 95 45

1800 Vevey 1
Z.i.de la Veyre B, St-Légier
Telefon 021 943 02 22

6533 Lumino
Via Quatorta
Telefon 091 829 40 40

Service Heizen
8603 Schwerzenbach
Bahnstrasse 24
Telefon 044 806 41 41

3072 Ostermundigen
Schermenweg 151
Telefon 031 938 20 00

7000 Chur
Felsenaustrasse 5
Telefon 081 250 35 52

4703 Kestenholz
Industriestrasse 28
Telefon 062 389 66 88

1800 Vevey 1
Z.i.de la Veyre B, St-Légier
Telefon 021 926 84 11

6533 Lumino
Via Quatorta
Telefon 091 820 11 75

Abholfilialen Heizen
Basel

Carouge

Chur
Hunzenschwil
Kestenholz
Lumino
Neuenburg
Oberbiren
Ostermundigen
Romanel

Sion

Vevey

Zlrich
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ERSTMALS
UND GERADE ZWEIFACH

ERIC LANGNER
Marketing Services

Die HILSA ist eine der wichtigsten Haustech-
nik-Messen der Schweiz. Fir Walter Meier
deshalb der beste Ort, um sich zum ersten
Mal mit seinem neuen Auftritt zu zeigen. Und
dies gerade doppelt: Die beiden Sparten
«Klimatisieren» und «Heizen» sind je mit
einem grossen Ausstellungsangebot und
einer breiten Palette an Neuheiten vertreten.

Liften, Kiihlen, Befeuchten

und Klimatisieren

Inder Halle 1.1 am Stand A15 dreht sich alles
um Befeuchtung, Komfort- und Grossklima,
Tabs-Systeme, Kihldecken sowie Tirluft-
schleier-Systeme. Dabei sind die verschie-
denen Systeme und Anlagen nicht nur zu
sehen, sondern zum Teil auch live in Funktion
zu erleben. Es werden Einblicke in die Technik
gewahrt und von den Walter Meier Experten
Informationen aus erster Hand gegeben.
Dank dem installierten Internet-Link sind zu-
dem alle Moglichkeiten der Fernliberwa-
chungund-steuerung der einzelnen Systeme
direkt zu verfolgen.

Zu den Hohepunkten gehoren zum Beispiel
das Draabe-Nanofog-Disenbefeuchtungs-
system, die Winverter Luft-Wasser-Warme-
pumpe, der Stulz Klimaschrank mit neustem
DFC-Free Cooling System, die Bluebox Kalt-
wassermaschine mit Free Cooling System,
das Tabs-silent-System sowie Absorptions-
und Ammonik-Kdltemaschinen.

Mehr als Heizen

Am Stand A21 in der Halle 1.0 zeigt sich die
Sparte Heizen von ihrer innovativsten Seite.
Neue Technologien und die Verbesserung
bewahrter Systeme zeigen eindricklich auf,
dass Walter Meier flr das Warmen von Rau-
men und Wasser fur die Zukunft bereits heute
bereit ist.

Bereits grosse Wellen geworfen hat seit sei-
ner Einfihrung der ThermMix. Der Ol-Brenn-
wertkessel beweist bestens, dass auch mit
dem Brennstoff Erdol sauber und effizient
geheizt werden kann. Zudem hat sich der
ThermMix als ideales Gerat fiur Solaranlagen
erwiesen.

walter
Mmeler

Von einer kompakten und leistungsfahigen
Seite zeigt sich eine weitere Neuheit, die
Sole-Wasser-Warmepumpe Oertli Eco-S/UP.
Dank neuartiger Konstruktion sind alle wich-
tigen Komponenten im Gehduse unter-
gebracht: Die Solekreis-, die Heizkreis-Um-
walzpumpe, das Uberstromventil sowie die
Flexschldauche wurden alle in die Warme-
pumpe integriert. n

Weitere Informationen zur HILSA und zum Auftritt von
Walter Meier sind zu finden auf: www.hilsa.ch. Fiir zusatz-
liche Fragen oder Gesprachstermine gibt Andreas Prost,
Marketing Services, Auskunft: Telefon +41 21 943 02 22,
E-Mail: andreas.prost@waltermeier.com

Die neue Sole-Wasser-
Warmepumpe Oertli Eco-S/UP.

Zum ersten Mal ist der neue Auftritt der Walter Meier an einer Fachmesse zu
sehen. Vom 22. bis 26. Januar 2008 prasentiert sich Walter Meier an der HILSA in
Basel gerade zweifach: In der Halle 1.1/A15 zeigt sich die Sparte Klimatisieren,
in der Halle 1.0/A21 die Sparte Heizen.
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Live an der HILSA: Draabe-Nanofog-Diisenbefeuchtungssystem. (Bilder: ZVG)



